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Resumo

O trabalho em questéo aborda aspectos relativos a perda de capacidade de compra,
a perda de poder aquisitivo da renda das familias atrelada ao pagamento de impostos
(tributacdo) e a alta nos precos (inflacdo). Para tal, apresentam—se definicbes de tributos,
inflacdo e tipos de tributos aplicados a renda das familias, bem como apresentacdo de
comparagdes sobre o quanto se dispende de dinheiro atrelado ao pagamento de impostos
e a alta dos pregos, ou seja, a tributacdo e a inflagédo, respectivamente. Por fim, aborda—se
a situacao — problema em que se pode visualizar o peso (valor sobre a renda) da tributacéo
e da inflacdo quando existe na operacdo comercial, imposto especifico ad valorem por
“‘dentro” ou ad valorem por “fora”.

Palavras-chave: Renda, Tributag&o, Impostos, Inflagcdo, pregos.



Abstract

This present work introduces relative aspects regarding loss of purchasing capacity,
loss of purchasing power of household income linked to payment of taxes (taxation) and the
rise in prices (inflation). Definitions of taxes, inflation and types of taxes applied to household
income are presented, in addition to the presentation of comparisons on how much money
IS spent on paying taxes and rising prices - taxation and inflation, respectively. Finally, the
theme is approached so that you can view the value on income of taxation and inflation
when there is in the commercial operation, a specific tax ad valorem by “inside” or ad

valorem for “outside”.

Keywords: Income, Taxation, Taxes, Inflation, Prices.
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1 - INTRODUCAO

Na histéria econémica recente do Brasil h4 uma sequéncia de momentos em
gue a Economia se mostrou de forma instavel. Tais momentos tiveram forte
contribuicdo no baixo crescimento econémico de nosso pais. Instabilidade essa que
foi confirmada através da remarcacdo para mais, muitas vezes diaria, dos precos,
principalmente em supermercados. Essa remarcacdo desenfreada gera a famosa e
destruidora de valor do dinheiro, a inflagdo. Dai vinham perdas ainda maiores, pois
com taxas crescentes de inflagcdo, a carga tributéria sobre a renda se torna maior, ou
seja, com aumento generalizado de precos, ha o aumento da quantidade de dinheiro
corroida pelo tributo. O descrito pode ser visto a seguir, onde TUON, Ligia diz, em

matéria publicada em 18/7/2020 pela revista Exame: “Na pandemia, inflagdo pesa trés vezes
mais no bolso dos mais pobres. Inflagdo fechada camuflaimpacto desigual no bolso das familias; enquanto

IPCA acumula alta de 2,13% em 12 meses, alimentos subiram 7%.” A Situacao descrita acontece
de forma corriqueira no Brasil desde sempre e, a maioria esmagadora das pessoas
nao tém nocao do que ocorre. Sabem que pagam impostos e a estes direcionam toda
a critica sobre o fato de seu dinheiro ndo conseguir dar conta de suas necessidades
devido ao desconhecimento do quanto se paga. Essa situagéo poderia ser amenizada
se conhecessem o quanto esse imposto corroi, associado a inflagdo, do seu dinheiro,

ou seja, o verdadeiro valor de sua renda que é perdido.

Para IEZZI, Gelson (2013, pag.227) “Damos o nome de Matemética Comercial a

Matematicado diaadiade umavida em sociedade e que diz respeito arelagao das pessoas com o dinheiro:
no comércio em geral, nas transagdes financeiras, na organizacdo do orcamento doméstico, no equilibrio

entre arenda familiar e os gastos, na importancia de se construir uma poupanc¢a, no planejamento para o

futuro, etc.” Partindo desse principio, pretende—se com o referido trabalho despertar o
interesse e apresentar a realidade, de forma simples e basica, os conceitos e como a
tributacao e a inflagdo podem influenciar a tomada de deciséo sobre como usufruir de
forma mais adequada da renda que se aufere, ou seja, como usar sua renda de forma

mais consciente e/ou adequada, compensadora para Si.

Em um mundo globalizado, como o que se vive, muitos, ou quase todos, ndo
tém o minimo conhecimento sobre educacdo e financas, educacéo financeira,
familias, firmas e poder publico na estrutura econémica. Tém rendimentos e despesas
totalmente diferentes. Os mais ricos gastam bem menos que aquilo que tém de ganho
€ 0S mais pobres o contrario, gastam muito mais do que ganham e, na maioria das

vezes em aquisi¢cdes informais que ndo geram arrecadacdao tributaria.
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O poder publico se coloca em situacdo de endividamento para financiar obras
em geral, aumentam suas despesas para a realizacao de obras. As receitas publicas
vém, em geral, daquilo que as familias poupam, da arrecadacdo tributaria e
crescimento econ6mico. O controle dos gastos é pormenorizado na estrutura
econdmica em geral. Hoje, quando vai-se ao supermercado, leva—se uma extensa
lista com aquilo que se necessita comprar. Obviamente, leva—se mais tempo e gasta—
se muito mais do que realmente se precisa gastar. Ndo ha um bom controle dos

gastos, néo se faz uma boa programacgao.

Uma das principais motivacdes que levam as pessoas a perderem e/ou
desperdicarem 6timas oportunidades de vida € a falta do minimo conhecimento de
financas pessoais, ou melhor, a falta de controle financeiro (equilibrio financeiro). Boa
parte das pessoas leva a vida sofrendo com o pagamento de dividas que contraem
por um ciclo vicioso com um tal de “empurra para Ia” e “empurra para ca”, “paga aqui”,
“‘paga ali”.

Pensa-se, a partir dai o porqué isso acontece e conclui-se que isto esta
relacionado, principalmente, a falta de conhecimento sobre financas pessoais. Nao se
sabe como, quando, onde, o que comprar e para que comprar. Para a aquisicdo de
determinada coisa ha de se ter em mente a estrutura do valor a ser despendido para
tal, onde pode-se avaliar tudo o0 que se precisa saber e concluir se vai comprar ou

postergar a compra.

A avaliacdo da condicao financeira pode ser verificada através da analise do
comprometimento daquilo que se tem e 0 que ja esta comprometido, ou seja, o quanto

se tem de disponibilidade para uma possivel aquisi¢ao.

Enfim, o entendimento do que realmente se paga pelo que se adquire fara
tomar decisdes mais sensatas, ou seja, a analise daquilo que faz aumentar o preco,
trara condicbes de melhores aquisi¢cées, trard& um menor dispéndio de receita ou

daquilo que se ganha para a aquisicao daquilo que se tem interesse.

A partir do descrito, objetiva-se desenvolver o conhecimento sobre o real valor
da renda familiar, ou seja, 0 quanto realmente se tem para sua sobrevivéncia, atraves
da nocdo do quanto se deixa de ter disponivel para tal, frente a carga tributaria
(impostos) e a inflacdo (alta dos precos), analisando o quanto realmente se necessita

e se pode comprar com o que se tem a disposicao. Nesse contexto, o trabalho busca
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0 esclarecimento de conceitos de tributacao, inflagéo e renda, bem como fatores que
possam influenciar o valor e a capacidade ou poder de compra das familias além do
guanto ha de influéncia na renda, da tributacdo atrelada a inflacdo. Assim, pretende-
se, através de uma sequéncia didatica simples, fazer entender conceitos e 0 peso que
se tem, da tributacdo e inflacdo, incorporados no valor para que se tenha um
norteamento para decisdes ou escolhas para a realizacdo ou ndo de determinada
compra naquele estabelecimento ou em outro, para um melhor aproveitamento da

renda.

O BNCC (Base Nacional Comum Curricular, pag: 269) julga que deve ser
considerado 0 “estudo de conceitos bdsicos de economia e financas, visando a educacgéao financeira
dos alunos. ” Nota-se que hd interesse pedagdgico por parte do BNCC que haja o
desenvolvimento do assunto ao qual se trata, ou seja, entende-se que assuntos como
inflacdo, rentabilidade, impostos, dentre outros, devem ser discutidos no ensino
bésico. Tal discussao, implementada de forma associada ao cotidiano, vai favorecer
a interdisciplinaridade entre dimensfes de consumo e renda. Para Mello, José Luiz
Pastore e Barroso, Juliana Matsubara (2005, pag. 164) “ no sistema capitalista de
Mercado, o conhecimento de operacdes financeiras simples, tais como calculo de
empréstimos, financiamentos, descontos e taxas de juros, € muito importante para
gue o consumidor possa exercer sua cidadania”’, ou seja, ha a necessidade do
conhecimento prévio de opera¢des matematicas relativas ao dinheiro para se possa
exercer o fato de ser um cidaddo. Um cidaddo deve ter em mente, a partir do
conhecimento dos tépicos acima descritos, também como esses pontos e porque irdo

influenciar sua vida financeira.

Especificamente buscar-se-a apresentar exemplos de ferramentas econémicas
gue podem aumentar e/ou diminuir a incidéncia da carga tributaria (impostos) e
inflacionéria (alta dos precos) e destacar a influéncia da tributacdo sobre essa renda
e sua perda de valor frente a inflacdo através da producao de um material direcionado
a professores que possuam o0 interesse em apresentar o tema a alunos de ensino
médio.

Inicialmente, no capitulo 2, tem-se a abordagem da defini¢cdo de tributacéo, a
caracterizagdo e os tipos de impostos incidentes sobre as familias. Apresenta-se a
forma de célculo do imposto sobre a renda. De forma semelhante, no capitulo 3, fala-

se sobre a definicdo de inflagdo, apresenta-se seus causadores, o efeito destes sobre
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a renda, seus tipos e sua importancia na vida das familias além de exemplificar a
perda do poder de compra frente a inflagdo. J& no capitulo 4, define-se Renda e
analisa-se as preferéncias do consumidor frente aquilo que tem de necessidade
dentro de sua restricdo de consumo, ou seja, de acordo com sua restricdo de
orcamento baseada em mudancgas nos prec¢os, na renda ou em ambos. No capitulo 5
conclui-se com a apresentacdo de uma sequéncia de atividades didaticas propostas,

com as quais se conclui o entendimento do tema em questao.
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2 - TRIBUTACAO

Segundo BECHARA, Evanildo (2012, pag. 1109)%, tributagdo é a “agio ou efeito
de impor tributo ou imposto”. Quando se fala em tributacdo tem-se o ato de cobrar tributos
sobre o patrimonio, sobre o consumo, sobre a renda pelos Governos municipais,
estaduais, distritais ou federal. Desta forma, vemos que a tributacéo € o principal meio
de os Governos municipais, estaduais, distritais ou federal auferir receita para o
financiamento de seus gastos. Matematicamente falando, calcula-se quanto a de se

contribuir frente ao valor do que é tributado.

2.1 — Definic&o de Tributos
Primeiramente, deve — se pensar em tributo como uma receita publica, ou seja,
valor monetario auferido pelo Estado. A partir disso, temos que a definicdo de tributo
esta estabelecida pela Constituicdo Federal de 1988 em seu artigo 146, inciso I,
alinea a, que estabelece que lei complementar definira tributo e suas espécies. Lei
essa que é conhecida como Cadigo Tributario Nacional — CTN — Lei 5172/66. Temos
entdo, do Cddigo Tributario Nacional, o seguinte conceito de tributo:
Tributo é toda prestacéo pecuniaria compulséria, em moeda ou
cujo valor nela se possa exprimir, que ndo constitua san¢ao por

ato ilicito, instituida em lei e cobrada mediante atividade
administrativa plenamente vinculada.

De acordo com FILHO, Sylvio Clemente da Motta (2015, pag. 925) uma

“presta(;éo pecuniéria compulséria, em moeda ou cujo valor nela se possa exprimir, " a obrigagéo
tributaria decorre diretamente de lei e aperfeicoa-se independentemente de qualquer manifestacdo de

vontade do contribuinte”, OU Seja, para o autor, o contribuinte cumpre de forma simples o
fato previsto em lei de onde surge a obrigacdo do pagamento do tributo. Ja para
CARNEIRO, Claudio (2016, pag. 258) “significa dizer que, com o objetivo de realizar as despesas
publicas, ndo é interessante para o Estado arrecadar receita que ndo seja em dinheiro. ” Daf, tem-se a
andlise de que o tributo possui a natureza juridica da obrigacdo de pagar com o que
o Estado quer receber, ou seja, pagar em dinheiro. No ponto onde a definicdo do art.
3°do Codigo Tributario Nacional fala em “ que nao constitua sangéo por ato ilicito, ” FILHO,
Sylvio Clemente da Motta (2015, pag. 925) afirma que “a hipétese de incidéncia do tributo é

sempre um ato ou fato licito, ” N80 Se pode colocar o fato de incidir tributo sobre um ato que

! Dicionario da Lingua Portuguesa — Evanildo Bechara — Editora Nova Fronteira
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seja ilicito, pois se acontecer a incidéncia sobre ato ilicito, se ocorre tal fato, ndo se
institui tributo, mas sim uma penalidade. J& CARNEIRO, Claudio (2016, pag. 258)
afirma “essa expressdo € um tanto quanto ébvia, pois ndo seria plausivel que o fato gerador do tributo
fosse previsto pela lei como um fato ilicito. ” Considerar-se-ia absurda a associacéo do fato

com direcionamento penal ser tratado como fato gerador de um tributo.

Entendendo a definicdo do CTN, tem-se que o termo prestacdo pecuniéria
mostra que o fato de que o pagamento de tributos deve ser feito em moeda, dinheiro
ou cujo valor nisso (moeda, dinheiro) se possa exprimir, 0 pagamento ndo pode ser
feito de forma IN NATURA, ou seja, ndo se pode pagar tributos com bem materiais,
por exemplo: uma padaria ndo pode pagar seus tributos com sua producéo, ou seja,
pagar com paes na quantidade equivalente em valores monetarios seu montante em
tributos. Um contribuinte que trabalhe como pintor ndo pode pagar seus impostos IN
LABORE, ou seja, ndo pode pagar seus impostos com servicos de pintura. O
pagamento deve ser efetuado em moeda corrente, cheque ou vale postal como afirma
0 artigo162 inciso | do Cédigo Tributario Nacional:

O pagamento é efetuado:

| — em moeda corrente, cheque ou vale postal.

O termo prestacdo compulsoria nos leva a ideia de receita publica, pois é
derivada da extracdo do patriménio particular de forma avessa a sua vontade, ou seja,
ocorre independentemente de sua vontade, € uma imposicao. O carater compulsério
do tributo é um requisito de existéncia, se algo foi produzido por uma lei, mas ndo ha
a compulsoriedade, ainda que fale que é tributo, ndo serd, pois ndo apresenta a
compulsoriedade, NAO héa a obrigatoriedade em sua prestacdo. Portanto, o carater
compulsorio do tributo € considerado um requisito para sua existéncia, ou seja, se nao

for compulsério néo é tributo.

Quando a definicdo de tributo do Cddigo Tributario Nacional nos fala em
prestacao instituida em lei, refere — se ao artigo 5°, inciso Il da Constituicdo Federal
de 1988, que diz:

Ninguém sera obrigado a fazer ou deixar de fazer alguma

coisa sendo em virtude de lei.
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Assim, vemos que a instituicao de tributo deve ser feita por lei. Isso significa
dizer que o tributo € uma obrigacéo ex lege, ou seja, € uma obrigacdo por forca da
lei, dentro da lei. Tal fato nos leva ao principio da legalidade, artigo 150, inciso | da

Constituicdo Federal de 1988, que diz:

Sem prejuizo de outras garantias asseguradas ao
contribuinte, € vedado a Unido, Estados, Distrito Federal
e aos Municipios:

| — exigir ou aumentar tributo sem lei que o estabeleca.

O principio da Legalidade citado acima esta baseado no fato de que nédo ha
tributacdo sem representacdo, ou seja, edicdo de um ato normativo representante de
ato popular. Portanto, a previsdo em lei de um tributo é requisito de validade, ou seja,
se tivermos um tributo instituido por ato do executivo que ndo seja por lei, este sera

invalido. O ato do executivo deve ser lei ou medida proviséria, que possui forca de lei.

Em se falando de prestacao que néo constitui sancéo por ato ilicito, nos vem a
cabeca de que deve ser punida por uma sanc¢ao (violacdo da lei) o ato ilicito. Porém,
ndo podemos ter um tributo gerado pela pratica de algo ilicito. Para puni¢cdo ao ato
ilicito tem — se a multa, que é diferente de tributo. Embora a pratica ilicita ndo seja
tributada, o “rendimento ou renda” da pratica do ilicito pode ser tributada. Por exemplo,
o tréfico de drogas, o ato de traficar ndo é tributado, mas a renda decorrente do trafico
de drogas pode ser tributada. Tal fato se mostra no artigo 118, incisos | e Il do
Cédigo Tributario Nacional:

A definicdo legal do fato gerador é interpretada
abstraindo - se:

| — da validade juridica dos atos efetivamente praticados
pelos contribuintes, responsaveis ou terceiros, bem
como da natureza do seu objeto ou dos seus efeitos;

Il — dos efeitos dos fatos efetivamente ocorridos.

Tal artigo nos mostra que abstrai — se da validade dos atos praticados.
Independentemente de serem 0s atos praticados pelo contribuinte licitos ou ilicitos,

havera a tributacdo sobre o montante auferido com tal ato.
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Em se tratando de prestacdo cobrada mediante atividade vinculada, deve-se
entender que a cobranca de tributos nada mais é que um conjunto de atos
administrativos vinculados ou discricionarios. Quando se fala em ato vinculado
entende-se que sao atos os quais a lei obriga a se cumprir, ou seja, tem-se obrigacéo
de cumprir com a divida. No caso de ato discricionario entende-se que a lei autoriza a
cobranca pela conveniéncia e oportunidade. Temos que a cobranca de tributos é um
ato administrativo vinculado para o contribuinte e um ato administrativo discricionario

para o Governo.

2.2 - Natureza Juridica dos Tributos

O Cadigo Tributario Nacional, no ano de 1966, definiu trés espécies tributarias: os
impostos, as taxas e as contribuicbes de melhoria, teoria tripartida, tripartite ou

tricotbmica em seu artigo 5° que segue:

Os tributos sao impostos, taxas e contribuicbes de

melhoria.

Para efeito desse trabalho somente os impostos seréo analisados.

A natureza juridica dos tributos é definida pelo fato gerador da obrigacao, sendo
irrelevantes a denominacao e caracteristicas formais adotadas pela lei e o destino da
arrecadacao, artigo 4°, incisos | e Il do Codigo Tributario Nacional:

A natureza juridica especifica do tributo é determinada
pelo fato gerador da respectiva obrigacdo, sendo
irrelevantes para qualifica-la:

| — a denominagcdo e demais caracteristicas formais

adotadas pela lei;
Il — a destinacéo legal do produto da sua arrecadagéo.

2.3 — Espécies de Tributos

Hoje vigora a teoria penta partida ou pentapartite, que afirma, basicamente, a
existéncia de cinco espécies tributarias, sdo elas: impostos, taxas, contribuicbes de
melhoria, empréstimos compulsorios e contribuicdes especiais. Porém, o Caodigo
Tributério Nacional prevé apenas os impostos, as taxas e as contribuicdes de melhoria

como ja mencionado em item acima. Ja o Supremo Tribunal Federal — STF — e a
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Constituicao Federal de 1988, preveem as cinco apresentadas acima, mas para efeito

desse trabalho somente os impostos serdo analisados.

2.3.1 - Impostos
FILHO, Sylvio Clemente da Motta (2015, pag. 930) cita o comentério do art. 16
do Cddigo Tributario Nacional, feito por Hugo de Brito Machado, onde este diz que:

“Em se tratando de imposto, a situagcao prevista em lei como necessadria e suficiente ao nascimento da

obrigacao tributaria ndo se vincula a nenhuma atividade especifica ao contribuinte. ” Te€m-se disto,
gque o Estado ao cobrar o imposto sobre a Renda, por exemplo, considera
especificamente o fato de o contribuinte adquirir Renda sem importar se houve ou ndo

algum tipo de prestacédo de servico em prol do contribuinte.

Em acordo com o Cadigo Tributario Nacional, em seu artigo 16, temos que:

Imposto é o tributo cuja obrigacdo tem por fato gerador
uma situacdo independente de qualquer atividade estatal

especifica relativa ao contribuinte.

Para CARNEIRO, Claudio (2016, pag.269), “imposto é um tributo, por exceléncia, de
finalidade meramente fiscal, ou seja, de cunho meramente arrecadatério”. Pelo descrito tem-se que
o tributo (imposto) ndo possui fato gerador vinculado a alguma atividade a qual o
Estado tenha prestado servico ao contribuinte, ou seja, ndo esta relacionado a
contrapartida do Estado para com o contribuinte. Dito isso, tratar-se-a aqui, sobre os
impostos que, direta ou indiretamente, influenciardo a renda das familias de forma
especifica, ou seja, aqueles que irdo tributar as familias. Serdo abordados os impostos

diretos e indiretos que, basicamente, se diferenciam pela incidéncia.

Os tributos diretos sao incidentes sobre o patrimonio, a riqueza e sobre a renda
das familias, ja os indiretos, séo incidentes sobre os bens e/ou servi¢cos 0s quais sao

comprados.

Uma outra forma de definir tributos diretos vem do fato de incidirem sobre as
pessoas fisicas (familias) e juridicas (empresas). Os indiretos vém do fato de incidirem

sobre a producdo.
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2.3.1.1 — Caracteristicas dos Impostos

E um tributo n&o vinculado, pois o fato gerador n&o é atividade estatal, o Estado
nao tem a obrigacéo de prestar servigo algum, especificamente, ao contribuinte para
cobrar impostos. Quando se fala em tributo vinculado ou néo vinculado, fala-se em
relacdo ao fato gerador. Como o imposto € um tributo ndo vinculado, é um fato do
contribuinte o fato gerador do imposto. Por exemplo: Com a manifestacao de riqueza
o contribuinte aufere rendimentos, assim devera pagar imposto sobre a renda, ou seja,
o Imposto de Renda Pessoa Fisica (IRPF) a Unido. Atualmente, as aliquotas sdo as
apresentadas na tabela 1.

Tabela 1 - Aliquotas mensais IRPF - 2020

Base de Calculo (R$) Aliquota (%) Parcela a deduzir do IRPF (R$)
Até 1903,98 -
De 1903,99 até 2826,65 7,5 142,80
De 2826,66 até 3751,05 15 354,80
De 3751,06 até 4664,68 22,5 636,13
Acima de 4664,68 27,5 869,36

Fonte: Receita Federal do Brasil

Exemplo 1
Considera-se uma familia com renda mensal de trés salarios minimos, ou seja, R$
3117,00 por exemplo. Ter-se-ia a seguinte situacdo frente ao Imposto de Renda

Pessoa Fisica:
Renda Mensal: R$ 3117,00
Aliguota: 15%
Calculo do Imposto: R$ 3117,00 x 0,15 = R$ 467,55
Deduzindo a parcela dedutivel, temos:

Imposto a ser pago: R$ 467,55 — R$ 354,80 = R$ 112,75
Esse valor de R$ 112,75 tem um peso percentual de

112,75

3117,00 . 0362

ou seja, 3,62% da renda mensal de R$ 3117,00 de uma familia vai para o IRPF.
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Deve-se atentar que para esse calculo ndo foram consideradas outras dedugdes como

INSS e dependentes, somente a apresentada na tabela.

Ja o célculo para rendimentos cumulativos, ou seja, com montante anual &

baseado na tabela 2.

Tabela 2 - Aliquotas Anuais IRPF - 2020

Tabela Anual de aliquotas IRPF - 2020

Base de Calculo (R$) Aliquota (%) '(°|§$f)°e'a SRR 2o IR AP
Até 22847,76 - -

De 22847,77 até 33919,80 7,5 1713,58

De 33919,81 até 45012,60 15 4257,57

De 45012,61 até 55976,16 22,5 7633,51

Acima de 55976,16 27,5 10432,32

Fonte: Receita Federal do Brasil

Analisando a mesma situagdo citada no exemplo 1, porém agora para o valor

bruto anual, tem-se:

Montante da Renda: R$ 40521,00

Aliguota: 15%

Desconto simplificado de 20%:

R$ 40521,00 — (R$ 40521 x 0,20) = R$ 40521,00 — R$ 8104,20
= R$ 32416,80.

Base de Calculo do Imposto: R$ 32416,80.

Imposto a ser pago:

(R$ 32416,80 x 0,15) — R$ 4257,57 = R$ 4862,52 — R$ 4257,57

= R$ 604,95
Esse valor de R$ 604,95 tem um peso percentual de

604,95

2052100 = 201>

ou seja, 1,5% da renda anual de R$ 40521,00 de uma familia vai para o IRPF. Vale
ressaltar que a diferenca percentual do imposto calculado ao més para o imposto
calculado ao ano esté na restituicdo de IRPF da familia. Pelo célculo mensal, tomando

por base um valor fixo de R$ 3117,00 por més, essa familia acumularia
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R$ 112,75 x 13 = R$ 1465,75 de Imposto pago. Com o célculo sobre o montante ter
— Se — & uma restituicdo de: R$ 146575 - R$ 604,95 = R$ 860,80. Deve-se notar que o
contribuinte pagara a mesma quantidade de imposto, R$ 604,95, a diferenca é que ao
més retém-se o valor a ser pago de imposto relativo ao valor recebido. J& ao ano,
retém-se o imposto frente a um valor maior, fazendo a retencédo de um valor a maior
do que se realmente tem que pagar acarretando a uma restituicdo, ou seja, levando

ao contribuinte uma restituicdo do que foi pago a maior.
Devido a restituicao, o valor pago sera de R$ 604,95.

Deve-se atentar que para esse calculo ndo foram consideradas outras

deducdes como INSS e dependentes, somente a apresentada na tabela.

Apoés a exemplificacdo acima, vé-se que além de néo vinculado, o imposto é
um tributo n&o contraprestacional, ou seja, ndo depende de algum tipo de
contrapartida por parte do governo para que o mesmo seja cobrado. E contributivo,
nao remunera atividade estatal especifica do governo em relacao ao contribuinte, sua
remuneracao é de servicos gerais prestados a sociedade como um todo, por exemplo,

servigcos de seguranca publica.

Os impostos sdo de competéncia privativa a cada ente federativo, os quais
instituem os seus impostos, com permissao obtida da Constituicdo Federal de 1988
em seu artigo 145, inciso |, paragrafo 1°:

A Unido, os Estados, o Distrito Federal e os Municipios

poderdo instituir os seguintes tributos:
| —impostos; ...

§ 1° Sempre que possivel, os impostos terdo carater
pessoal e serdo graduados segundo a capacidade
econdmica do contribuinte, facultada a administracao
tributaria, especialmente para conferir efetividade a
esses objetivos, identificar, respeitados os direitos
individuais e nos termos da lei, o patrimdénio, os
rendimentos e as atividades econ6micas do

contribuinte.

Determinando também, de acordo com o paragrafo 1° do artigo acima citado, que os

fatos geradores, as bases de calculo e os contribuintes de todos os impostos devem
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ser definidos através de lei complementar. Nada se fala sobre aliquotas, ou seja, ndo

h& a necessidade de se editar lei complementar para as aliquotas cobradas.

2.3.1.2 — Impostos diretos
Em se falando de impostos diretos CARNEIRO, Claudio (2016, pag. 273), diz

que impostos diretos “sao aqueles cuja causa de nascimento, ou seja, cujo fato gerador incide sobre
o contribuinte direto?, que ndo tem a possibilidade de transferir o encargo fiscal a quem quer que seja. ”

Para impostos diretos, tomar-se-a como exemplo o Imposto de Renda Pessoa Fisica
— IRPF, de competéncia da Unido, o qual incide sobre a renda do contribuinte de

aliquotas de acordo com a tabela 1 apresentada acima.

Outro exemplo € o Imposto sobre a Propriedade de Veiculo Automotor — IPVA,
de competéncia dos Estados, que tem sua incidéncia sobre o patrimonio, nesse caso,
patriménio especifico, a propriedade de veiculo automotor. De acordo com a revista
auto esporte?, que faz uma compilacdo de dados das secretarias de fazenda estaduais
em uma Unica tabela, a aliquota € cobrada de acordo com o valor venal do veiculo.
Tal aliquota € aplicada sobre o valor da tabela de precos médios dos veiculos da

Fundacéo Instituto de Pesquisas Econdmicas — FIPE.

Exemplo 2
Toma-se um veiculo, no caso um carro, com valor de R$ 39400,00 e calcula-se o valor
do imposto para cada uma das 26 unidades da Federacdo e o Distrito Federal de

acordo com a aliquota® de cada estado na tabela 3.

2 Pessoa que realizou a hipétese de incidéncia descrita na lei
3 htts://revistaautoesporte.globo.com

4 https://veiculos.fipe.org.br/#carro

5 www.fazenda.sigladoestado.gov.br


http://www.fazenda.sigla/
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Tabela 3 — Aliquotas do IPVA por Estado

Unidade da Federacgao Aliquota Valor do imposto

Acre 2% R$ 39400,00 x 0,02 = R$ 788
Alagoas 3% R$ 39400,00 x 0,03 = R$ 1.182
Amazonas 3% R$ 39400,00 x 0,03 = R$ 1.182
Amapa 3% R$ 39400,00 x 0,03 = R$ 1.182
Bahia 2,5% R$ 39400,00 x 0,025 = R$ 985
Ceara 2,5% R$ 39400,00 x 0,025 = R$ 985
Distrito Federal 3,5% R$ 39400,00 x 0,035 =R$ R$ 1.379
Espirito Santo 2% R$ 39400,00 x 0,02 = R$ 788
Goias 3,75% R$ 39400,00 x 0,0375=R%$1.477,50
Maranhéao 2,5% R$ 39400,00 x 0,025 = R$ 985
Minas Gerais 4% R$ 39400,00 x 0,04 = R$ 1.576
Mato Grosso 2% R$ 39400,00 x 0,02 = R$ 788
Mato Grosso do Sul 3,5% R$ 39400,00 x 0,035 = R$ 1.379
Para 2,5% R$ 39400,00 x 0,025 = R$ 985
Paraiba 2,5% R$ 39400,00 x 0,025 = R$ 985
Parana 3,5% R$ 39400,00 x 0,035 = R$ 1.379
Pernambuco 3% R$ 39400,00 x 0,03 = R$ 1.182
Piaui 2,5% R$ 39400,00 x 0,025 = R$ 985
Rio de Janeiro 4% R$ 39400,00 x 0,04 = R$1.576
Rio Grande do Norte 3% R$ 39400,00 x 0,03 = R$ 1.182
Rio Grande do Sul 3% R$ 39400,00 x 0,03 =R$1.182
Ronddnia 2% R$ 39400,00 x 0,02 = R$ 788
Roraima 3% R$ 39400,00 x 0,03 = R$ 1.182
Santa Catarina 2% R$ 39400,00 x 0,02 = R$ 788
Sergipe 2,5% R$ 39400,00 x 0,02 = R$ 985
Sao Paulo 4% R$ 39400,00 x 0,04 = R$ 1.576
Tocantins 2% R$ 39400,00 x 0,02 = R$ 788

Fonte: O autor

A partir do exemplo 2, conclui-se o que ao se licenciar o carro em determinado
Estado da Federacao, a despesa com imposto sobre a propriedade do veiculo pode
ser menor, ou seja, teria um peso menor sobre a renda em questdo. Tal fato muitas
vezes é feito por agéncias locadoras de carros, que criam um enderec¢o no estado de

interesse para que possa ali licenciar seus carros e pagar menos IPVA.

Vale destacar que para motocicletas as aliquotas possuem valores diferentes

dos carros.

Além dos impostos citados, ha também o Imposto Sobre a Propriedade
Territorial Urbana — IPTU, de competéncia Municipal, que tem sua incidéncia sobre a
propriedade imobilidria com aliquota definida pelos Governos Municipais, incidindo

sobre o valor venal do imével.

Existem outros impostos assim como 0s ja citados, diretos e indiretos onde os
ultimos, apesar se apresentarem na listagem abaixo serdo falados posteriormente.

Segue a listagem:

Impostos de competéncia da UNIAO:



Il — Imposto de Importacao;
IRPF — Imposto de Renda Pessoa Fisica;
IRPJ — Imposto de Renda Pessoa Juridica;
IE — Imposto sobre Exportagoes;
IPI — Imposto sobre produtos Industrializados;
IOF — Imposto sobre operacdes Financeiras;
ITR — Imposto Territorial Rural,
IEG — Imposto Extraordinario de Guerra;
IGF — Imposto sobre Grandes Fortunas;
Impostos Residuais.
Impostos de competéncia dos ESTADOS e do DISTRITO FEDERAL:
ITCMD — Imposto sobre Causa Mortis (heranga) e dagao;
ICMS — Imposto sobre a circulagcdo de Mercadorias e Servigos;

IPVA — Imposto sobre a Propriedade de Veiculo Automotor.

Impostos de competéncia dos MUNICIPIOS e do DISTRITO FEDERAL:

ISS — Imposto sobre Servicos;
IPTU — Imposto sobre a Propriedade Territorial Urbana;
ITBI — Imposto sobre a Transmissao de Bens Imoveis.

Ha situacdes em que a tributacdo nao ocorre.

Exemplo 3
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O programa da farméacia popular do Ministério da Saude, funciona através do

credenciamento de farmacias para que oferecam medicamentos de forma gratuita,

onde tal fato faz com que nao haja a incidéncia de tributacdo sobre os medicamentos

para o consumidor que possua tal enfermidade para a qual se disponibiliza a

medicacdo. Cito a mim nesse caso, sou diabético ha 16 anos e recebo mensalmente

isencdo total dos valores das insulinas que uso pelo programa da Farmacia Popular,
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como se pode ver na figura 1, que representa o cupom fiscal da aquisicdo do més de
abril de 2020.

Figura 1 - NF de retirada de medicagao - Farmacia Popular

~ DANFE NFC-e - Documento Auxiliar da Nota Fiscal
NFC-e nao permite aproveitamento de crédito de ICMS

Cod. | Descricdo [Qtde [Un | ViUnit | Vi. Desc | Vi Total
7897705200070 | UN 25,60 0,00 25,60
NOVOLIN R 10ML
7897705200087 s UN 25,70 0.00 51,40
NQV"ULIN N 1975\.’! W
QUANTIDADE TOTAL DE ITENS 2
\alor Total R$ 77.00
VOCE ECONOCMIZOU RS » 0.00
Valor a Pagar 77,00
Forma de Pagamento valor Pago
Crédito Loja 77.0
Troco RS 0.00
Tributos Totais Incidentes (Lei Federal 12 741 7/291»_124{ : 111?5_

Fonte: O Autor

Outra situacdo em que nao se tem tributacdo, sdo as vendas informais como,
por exemplo, as de verduras e legumes trazidos e vendidos na zona urbana pelos
proprios produtores, as vendas dos famosos “mascates”, que convencem as donas
de casa a adquirirem produtos que comercializam, em sua grande maioria, por valores
bem acima dos praticados no comércio formal, o que faz o consumidor dispender de
um valor que, muitas das vezes, pesa bem mais em seu orcamento do que se tivesse

adquirido em um comércio formal com o pagamento de tributos.

2.3.1.3 — Impostos Indiretos
Em se falando de impostos indiretos CARNEIRO, Claudio (2016, pag. 273) diz

gue os impostos indiretos “sao aqueles em que o contribuinte de direito ¢ diferente do contribuinte

de fato. S&o aqueles que incidem sobre o contribuinte de direito que, por sua vez, transfere o encargo fiscal
a uma pessoa alheia arelagao juridica tributaria, usualmente de chamada de contribuinte de fato. ”

Ou seja, quem realmente paga o imposto € o consumidor final da relacdo. Para
exemplos de impostos indiretos toma — se o Imposto sobre Circulacdo de Mercadorias
e Servicos, de competéncia Estadual e Distrital, o Imposto sobre Produtos
Industrializados, de competéncia Federal e o Imposto sobre Servigos, de competéncia
Municipal e Distrital. Tais impostos incidem sobre os bens e servigos os quais sao
adquiridos. Esses impostos podem ser cobrados por “dentro” ou por “fora”, ou seja,
podem estar incluidos na base de calculo ou ser cobrados além da base de calculo

do imposto.
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Exemplo 4

Supde-se que determinado produto custe R$ 100,00 e o imposto devido seja de R$

25
100+25

25,00. Tem-se que, se o imposto for por “dentro”, uma aliquota de = 0,2 ou 20%.

Ja no caso de o imposto ser calculado por “fora”, a aliquota sera de

25
100

0,25 ou 25%.

Em ambas as situacdes, o consumidor dispendera de R$ 125,00 e o
comerciante de R$ 25. Como exemplo de imposto por “dentro” temos o ICMS e como

exemplo de imposto por “fora” o IPI.

2.3.2 — Impostos Especificos e Impostos Ad Valorem

Os impostos especificos e Ad valorem sado subclassificagdes dos impostos
indiretos. Os impostos especificos sédo cobrados com base em um valor Unico que vai
depender da quantidade comercializada do referido produto e ndo do valor pelo qual

se vende tal produto.

Exemplo 5

Pensa-se em um valor de R$ 10,00 cobrado como imposto por uma unidade de
determinado produto. Tal imposto refere-se a especificidade, ou seja, refere-se a um
imposto especifico onde tal valor sera cobrado por cada unidade do produto vendida.
Isso se da porque o imposto é cobrado de forma Unica ndo dependendo do valor pelo
gual a unidade do produto foi vendida, somente se refere a quantidade de unidades

vendidas.

Ja os impostos ad valorem sao cobrados com base em uma aliquota

percentual que tera sua incidéncia no montante total dos produtos industrializados.

Exemplo 6

Pensa-se em um produto vendido a R$ 10,00 ao qual incida uma aliquota de 15%. Se
0 mesmo produto for vendido em um outro estabelecimento por R$ 20,00, com
aliquota de 15%, teremos R$ 3,00 de imposto. J& no primeiro caso, onde foi vendido
a R$ 10,00, tem — se R$ 1,50 de imposto. Dai, vé — se a diferenca em relagéo ao
imposto especifico que se apresenta de forma a cobrar  um valor Unico por unidade

vendida.
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Os impostos ad valorem se apresentam em dois tipos: aqueles cobrados por
“fora” e os cobrados por “dentro”. Aqueles cobrados por “fora” tém sua incidéncia
sobre o valor do produto, onde o imposto sera um percentual sobre o valor ou preco

de venda de tal produto. Valor esse que ainda ndo tem o valor do imposto adicionado.

Exemplo 7

Um produto custa R$ 1000,00, ou seja, seu preco de venda é de R$ 1000,00 e o
imposto equivale a 12%, cobrado por “fora”. A nota fiscal de venda do produto
apresentara o valor de R$ 1000,00 + (0,12 x R$ 1000,00) = R$ 1000,00 + R$ 120,00
= R$ 1120,00, ou seja, aparecera na nota fiscal de venda o valor de R$ 1120,00.
Como, nesse caso, o imposto € cobrado por fora, o comprador da mercadoria pagara
0 equivalente a R$ 1120,00, ou seja, o preco é R$ 1000,00 somado ao valor do

imposto por fora R$ 120,00.
Como exemplo de imposto ad valorem cobrado por “fora” tem — se IPI.

Ja os impostos cobrados por “dentro” tém sua incidéncia sobre o preco pelo
gual o produto € vendido, isto &, incide sobre o valor da nota fiscal de venda do
produto. O imposto serd um percentual sobre o valor do preco pelo qual o produto é
vendido, valor esse que inclui o valor do imposto. Toma — se a seguinte situacgéo,

idéntica a apresentada acima, porém com a cobranga do imposto por “dentro”.

Exemplo 8

Um produto custa R$ 1000,00, ou seja, seu preco de venda é de R$ 1000,00 e o
imposto equivale a 12%, cobrado por “dentro”. A nota fiscal de venda do produto
apresentara o valor de R$ 1000,00, porém o preco liquido do produto sera o valor da

nota deduzido do imposto de 12%.
Assim:

R$ 1000,00 — 0,12 x 1000,00 = R$ 1000,00 — R$ 120,00 = R$ 880,00, ou seja, 0 prego
liquido do produto ser4 de R$ 880,00. Como, nesse caso, 0 imposto é cobrado por
dentro, o comprador da mercadoria pagara o equivalente a R$ 1000,00, ou seja, 0
preco € R$ 880,00 somado ao valor do imposto por dentro R$ 120,00.

Como exemplo de imposto ad valorem cobrado por “dentro” tem-se o0 ICMS.



31

Visto isto, pode-se pensar em qual deles é mais prejudicial, ou seja, qual deles
gera um maior peso para o contribuinte. De uma forma simples, vé-se que 0s impostos
ad valorem cobrados por “dentro” tém um peso maior. Basta avaliar-se os exemplos
citados. Tem-se que quando cobrado por “fora” o precgo liquido do produto é de R$
1000,00 com uma tributacdo de 12% sobre o preco liquido. Ja quando cobrado por
“dentro”, o preco liquido é de R$ 880,00 com uma tributacdo também de R$ 120,00.

Mas nesse caso, o tributo de R$ 120,00 equivale a % = 0,1364 ou 13,64% sobre o

preco liquido, havendo uma diferenca de 1,64% a mais no caso do imposto ad
valorem tributado por “dentro”, logo, a cobranga por “fora” pesa menos ao

contribuinte.
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3-INFLACAO

A inflacdo existe ndo é de hoje. Nos dias atuais esta se apresenta baseada em
uma amostragem de precos sobre uma cesta de compras habituais das familias. Tal
amostragem mostrou, em anos antes do Plano Real®, um nivel elevadissimo de
aumento de precos. Esse aumento fez com que o Brasil passasse por uma época
conhecida como a de hiperinflacéo, fato ocorrido na década de 80 e inicio da década
de 90. Abaixo apresenta-se a figura 2, representativa de um grafico com a variacéo

dos indices do IPCA (indice de precos ao consumidor amplo) de dezembro de 1995 a
dezembro de 2019.

Figura 2 - Variacdo acumulada no ano durante o Plano Real (%), dezembro 1995 - dezembro 2019
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Fonte: (ESTATISTICA, 2020)

Quando se fala em inflagdo, refere-se a uma taxa em que 0S pregos
aumentaram em determinado periodo, ao més, ao ano, etc. Esse aumento se percebe
ao se adquirir bens e servigcos no mercado econémico como um todo. Aumento esse
gue nao so as familias percebem, mas também os proprios empresarios ao adquirir

insumos de producao e produtos para revender as familias.

6 O inicio do Plano Real de forma oficial foi em 1° de julho de 1994.
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3.1 - Defini¢éo de Inflag&o

Segundo VASCONCELLOS, MARCOS ANTONIO SANDOVAL (2002,
pag.339) “ainflagdo pode ser conceituada como um aumento continuo e generalizado no nivel geral de
precos”, OU seja, conceitua inflagdo como sendo um aumento de forma continuada e
em itens gerais, aumento nos niveis de preco de uma forma geral. Quando se fala em
forma continuada, deve-se pensar que 0 aumento ndo para, mantem-se, ou seja, 0S
precos continuam subindo. Ja quando se fala em forma generalizada, diz-se que o
aumento nos pregos acontece de uma forma geral, mas obviamente, alguns ndo s6

subirdo, apresentardo momentos em que irdo cair.

Outros autores como GADELHA, SERGIO E GOES, GERALDO (2012,
pég.326) dizem que “inflagdo é o aumento generalizado e persistente do nivel geral de preco”, onde,
segundo estes, o resultado disto € uma perda continuada do poder de compra da
moeda. Este aumento de precos também pode vir apresentado em forma de aumentos
percentuais por alguns autores, como por exemplo SACHS, JEFFREY D. e LARRAIN,
FELIPE (2002, pag.156) que apresentam a inflagdo como sendo "a variagéo percentual no
nivel geral de precos em um determinado periodo” onde a taxa de inflacdo faz a medicdo do
percentual de variacéo do nivel geral dos precos no mercado econémico. De acordo
com LEITE, JOSE ALFREDO A. (2000, pag. 579) a inflagdo “¢ o processo de aumento
generalizado dos pregos dos bens e servigcos transacionados na economia” onde tal autor também
entende a inflagdo como uma medida percentual, ou seja, apresenta-a como uma taxa
de incremento no indice geral de precos observado em determinado periodo de tempo

definida por:

T = P1 =Py
Py

) (1)

onde m € a taxa de inflacdo, P; € o preco final (preco apds o aumento), P, € 0 preco

inicial (preco antes do aumento).

Ja MILL, ALFRED (2017, pag. 175) a inflagao é definida como “aumento geral dos
precos ou como a diminuig&o do poder de compra damoeda’, O que nos leva a crer que a inflagao
traz problemas a todos sem excec¢éo. De acordo com o autor, a inflagéo se apresenta
devido a uma demanda excessiva por produtos ou incrementos nos custos unitérios

de producéo e sustentada pelo excesso de dinheiro em circulagéo.
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De acordo com FRIEDMAN, Milton (1968, pag. 15 — 17), associa-se a inflacao
a uma depreciacdo da moeda em circulacdo, ou seja, a moeda tem seu poder de
compra diminuido. A partir disso, nota-se que quanto mais se aumente o nivel de
precos, mais quantidade de dinheiro se dispendera para comprar 0S mesmos bens e
servigos que anteriormente se comprava com um dispéndio inferior de dinheiro. Aqui

nota-se a perda de valor da moeda.

Feitas as definicOes, tem-se em mente que deve-se analisar 0S mecanismos
fortalecedores e/ou enfraquecedores da moeda e a forma como o0s agentes
econdmicos irdo se posicionar frente aos mecanismos. Tais mecanismos estdo
ligados a quantidade de dinheiro, ou melhor, quantidade de moeda que os agentes
econdmicos estdo dispostos a reter para a realizagcdo de suas transagoes,
especulacdes e precaucdes, ou seja, ter moeda em maos para pagamento de
despesas que somente sdo quitadas em moeda, ter moeda em maos para uma
possivel oportunidade de ganho através da aplicacdo do que se tem e receber uma
maior quantia e também ter para um possivel imprevisto, como a necessidade de
precisar pagar mais uma passagem de 6nibus além da que se tinha em mente em
uma situacao inesperada. De uma forma generalizada, entender a inflacdo leva ao

entendimento da demanda e oferta de bens e servicos.

3.2 — Efeito da Inflacdo sobre a Renda

Um dos efeitos mais importantes da inflagdo esta sobre a renda. Tal fato
converge para a reducao da capacidade de aquisicado das familias que vivem sobre a
dependéncia de uma renda fixa, ou seja, recebem mensalmente um valor fixo. Essas
familias sdo afetadas diretamente, pois possuem datas com prazos baseados em lei
para receberem reajustes que, muitas vezes, tém percentual menor que a taxa de

inflacdo do periodo em questéo.

O caso anterior esta diretamente ligado as familias assalariadas que, no

decorrer dos dias, tém seus rendimentos corroidos pela inflacao.

Exemplo 9
Toma-se uma familia com rendimento mensal pouco menor a trés salarios minimos,

ou seja, R$ 3000,00. Esta familia adquire cestas de consumo que custam em torno
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de R$ 300,00. Ao fim de determinado periodo, a inflagéo foi de 4,31% (IPCA de 2019),
onde ndo houve reajuste da renda da referida familia devido ao acordo sindical de
uma data que ainda ndo havia chegado. Assim, tem-se que no inicio do periodo

comprava-se

3000
—— = 10 cestas.
300

Apos a incidéncia da inflagcdo de 4,31% passou-se a comprar

3000 __ 3000
300+0,0431.300 - 312,93

= 9,59 cestas.

Além de comprar menos, a incidéncia inflacionaria, faz aumentar a base de
célculo do ICMS na operacéo. Tratando com uma aliquota hipotética de 30% de ICMS,
antes da incidéncia inflacionaria tinha-se 300,00 x 0,3 = R$ 90,00 de ICMS. Apoés a
incidéncia, tem-se 312,93 x 0,3 = R$ 93,88.

Isso faz-se notar que se compra menos quantidade de uma mesma coisa
guando ha inflacdo e paga-se mais imposto no periodo, mantendo-se a renda
constante. Isto ira acontecer também se houver aumento da renda no periodo e esse
aumento for menor que a inflagdo, a perda de poder aquisitivo tera um peso menor

sobre a renda.

A partir do exemplo 9, nota-se que as familias assalariadas sdo as que ficam
mais prejudicadas com a inflacdo, pois sua renda perde poder de compra e 0s
mesmos nao conseguem fazer reservas de dinheiro, ou seja, ndo conseguem manter

uma aplicacao.

O processo inflacionario prejudica ndo s6 as familias, mas também o meio
empresarial, 0 meio produtivo. Esses se tornam bastantes sensibilizados a tal situacéo
devido aos fatos instaveis e imprevisiveis que fazem flutuar sua lucratividade. Dai,
cria-se uma situagcdo em gque ndo aumentara investimentos que possam progredir a
sua capacidade de aumento de producdo. Dessa forma, vé-se que O processo
inflacionario tem bastante influéncia no processo produtivo e na capacidade de

compra das pessoas.

3.3 - Os Causadores da Inflacdo
Como a inflagédo é determinada através do aumento do nivel geral dos precos,

para definir suas causas deve-se mostrar como sdo determinados os precos. Sabe-
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se, basicamente, que o preco de determinado produto estd ligado a demanda e a
oferta do produto em questdo. Tal fato apresenta-se, ndo somente, a produtos e
Servigcos aos quais nos interessamos em adquirir, mas também aos custos de salarios
recebidos pelo trabalho prestado e aos empréstimos obtidos frente as instituicdes
financeiras que cobram juros. Seus precos sédo determinados de acordo com sua

demanda e sua oferta.

Nesse momento, dedica-se ao nivel de precos dos produtos e servicos aos
quais as familias se interessam. A quantidade de produtos e servicos aos quais as
familias se interessam da-se o nome de demanda agregada. Tal demanda n&o
depende somente de a familia querer, depende também de sua renda, do custo do
dinheiro que ha de se pedir emprestado, ou seja, da taxa de juros oferecida pelos
bancos e/ou instituicdes financeiras e, também, do nivel de confianca das familias e

do nivel de precos dos produtos e servi¢cos aos quais se busca.

A partir do apresentado acima, torna-se todas as variaveis citadas e as mantem
constante com excec¢ao do nivel geral de precos. Entédo, deve-se notar, pela figura 3,

gue haverd alteragdo na demanda das familias.

Nota-se, também, pela figura 3, que a quantidade aumenta quando o preco
diminui e vice-versa. Teremos assim, uma relagao inversa entre pre¢co e quantidade
demandada mostrada na figura 3 apresentada. E natural demandar-se mais produtos

€ Servicos se 0s precos sédo menores e demandar-se menos se 0s precos sdo maiores.

Figura 3 - Demanda por bens e servigos

Preco (R$)
700 3
600 A
500 A
400 A
300 A
200 A
100 A

0 T T T T T T T », Quantidade
0 10 20 30 40 50 60 70 80 (Unid)

Fonte: O Autor
Outro ponto a ser avaliado € a oferta. De que maneira a quantidade ofertada,

de produtos e servicos, afeta o nivel de precos? Da mesma maneira, considera-se
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tudo o mais constante, exceto o preco. Tem-se que os produtores deverdo querer
ofertar mais se os precos forem maiores, ou seja, aumentando-se o0 preco tem-se uma
maior oferta de bens e servicos e vice e versa. Dai, tem-se que a relagcédo entre preco
e quantidade é direta. E natural ofertar-se mais produtos e servigos se 0s precos séo
maiores e ofertar-se menos se 0s pre¢os sao menores. Tal fato pode ser notado na

figura 4.

Figura 4 - Oferta de Bens e servigos

Preco (R$)
700 2
600 A
500 A
400 A
300 A
200 A
100 A

0 T T T T T T T T :I Quantidade
0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 (Unid.)

Fonte: O Autor

Ao unir os graficos da curva de demanda e da curva de oferta, figura 5, pode-
se notar que ha um ponto de intersec¢do entre as curvas. Tal ponto é chamado de
ponto de equilibrio, ou seja, é o ponto no qual tudo que é ofertado é demandado, € o
ponto onde a producdo é totalmente consumida. De uma forma mais direta, é a
condicdo onde o preco faz com que a quantidade de produtos e servicos demandada
pelas familias é a mesma quantidade de produtos e servi¢cos que os produtores e/ou
prestadores de servicos se dispdem a ofertar.

Figura 5 - Demanda e Oferta de bens e servigos
Preco R$
R$ 650 2
R$ 600 A
R$ 550 A
R$ 500 -
R$ 450 A
R$ 400 A
R$ 350 1
R$ 300
R$ 250 A
R$ 200
R$ 150 A
R$ 100

R$ 50 1 Quant. unid.

R$0 >

0 20 40 60 80 100
Fonte: O Autor

Pode-se observar que tanto a demanda quanto a oferta podem levar a situacao
de inflagc&o, ou seja, pode-se ter tanto uma inflagdo ocasionada pela demanda quanto
a ocasionada pela oferta.
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3.4 — Inflagdo de Demanda

Uma inflacdo é dita de demanda quando h&a excesso ou alto grau de gastos
relacionados a produtos e servigos, ou seja, havera alta nos precos dos produtos e
servigos. De uma forma mais direta, teremos um aumento nos precos derivado da alta
demanda. Os produtores se tornam incapazes de atender ao aumento da demanda
ao preco em questao, logo, ocorre aumento dos precos para que se possa atender a
demanda. De acordo com VASCONCELLOS, Marco Antonio Sandoval de. (2002,
pag.341) a inflacdo de demanda, considerada o tipo mais classico de inflacéo, “diz
respeito ao excesso de demanda agregada em relagdo a produgéo disponivel de bens e servicos”. De
forma intuitiva pode-se entendé-la como muito dinheiro em busca de poucos produtos
e servicos. Um exemplo simples foi 0 aumento nos precos das carnes no fim de 2019.
As exportacdes consumiram grande parte da producéo, fazendo com que a demanda
pelo produto n&o fosse suprida proporcionando alta nos precos. Pela figura 6 abaixo,
nota-se que um aumento na demanda gera automaticamente uma presséo na oferta,
ou seja, ha um aumento na oferta desses bens e servicos gerando o aumento de
precos o que faz com que a curva de oferta se desloque para a direita, como nota-se

pela figura 6.

Figura 6 - Demanda e Oferta de bens e servigos

Preco (RS)
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Fonte: O Autor
Ha pontos ou a¢cdes que podemos citar que fazem com que seja alterada a

situacdo da demanda, causando a inflacdo de demanda. Séo elas:

Uma politica fiscal expansionista representada por algumas acées do governo, tais
como: aumento dos gastos publicos, onde o0 governo aumenta salarios de funcionarios

publicos ou aumenta suas compras e, devido a isso, a demanda em geral na economia
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aumenta. Outra acdo é a diminuicdo dos tributos, o que faz a renda disponivel ser
maior e aumentar a demanda por bens e servicos. Também pode-se citar 0 aumento
de transferéncias governamentais de renda como por exemplo o bolsa familia. Tais
fatos deslocam a IS para a direita. Para AIRES, Amanda (2013, pag. 120) IS, onde |
representa investimento e S representa a poupanca, “é uma curva que mostra combinagées
de niveis de renda e de taxa de juros que equilibram o chamado mercado de bens e servigos”, OU seja,
a curva que relaciona taxa de juros com a renda se desloca para a direita. Isso se da
pelo fato de se aumentar a renda através das acfes de politica econdmica citadas.
Com o aumento da renda havera uma diminuicdo das taxas de juro, o que faz ocorrer
o deslocamento da curva que apresenta a relacéo inversa da taxa de juros e renda
para a direita. Relacdo esta onde | representa investimento e S poupanca. Tal situacao
nos leva a inflacdo de demanda. Através da figura 7, nota-se a movimentacao da IS

para IS’.

Figura 7 - Juros X Renda - IS

Taxa de Juros

35% 2
30% -+
25% A
20% A
15% A
10% A

5% A
0% r r r . . >, Renda (RS)
0 5 10 15 20 25 30

Fonte: O Autor

Tal tipo de inflacdo est&, obviamente, relacionado ao aumento da demanda, ou
seja, ha uma sensibilidade referente a mudancas em agdes de politica econdmica do
governo. Para reverter tal situacdo, lanca-se mao de politicas econbmicas que
possam reduzir a demanda por produtos e servicos, tais como alteracdes para cima
dos impostos, taxas de juros, etc. Ha outros pontos da politica econdmica que podem
também gerar aumento de renda e outros que regulam esse aumento, mas nao serao

citados por se tratarem de pontos técnicos que nao séo objetos do trabalho.
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3.5 - Inflacdo de Oferta

Uma inflacdo é dita de oferta quando se mantem a demanda, mas ha uma
gueda na oferta relacionada a um aumento nos custos de producdo, ocasionando
aumento nos pregos, ou seja, o repasse dos custos para o consumidor faz acontecer
um aumento de prec¢os. Tal fato, traz o que se chama de inflagéo de oferta. De acordo
com VASCONCELLOS, Marco Antonio Sandoval de. (2002, pag.342) na inflagéo de
oferta, “ o nivel de demanda permanece 0 mesmo, mas 0s custos de certos insumos importantes
aumentam e eles sdo repassados aos pregos dos produtos”. Desta forma pode-se entendé-la
como um incremento devido ao custo elevado de insumos de producéao introduzidos
ao preco do produto para o consumidor. Pela figura 8 vé-se que uma queda na oferta
gera aumento nos precos, pois a demanda se mantem. A curva de oferta desloca-se

para a esquerda.

Figura 8 - Oferta e Demanda por bens e servi¢os

Preco (R$) Oferta e Demanda por bens e servigos
700 2

600 -
500 +
400 -
300 -

200 -
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Fonte: O Autor

Pode-se apresentar a inflacdo de oferta como uma inflacdo de custos devido
ao fato da ocorréncia do aumento nos custos de producdo. Ha pontos que fazem com
gue se altere a situacao da oferta, causando a inflagdo de oferta. Tais pontos sao:

Aumento nos precos de produtos agricolas relacionados ao clima, ou seja,
alteracdes climaticas, como por exemplo: muita chuva ou muito calor, isto é, fatos que
atrapalhem a producéo agricola como um todo. Aumento nos precos dos insumos
importados usados como matéria prima. Um exemplo seria 0 aumento de precos
provocados pela cartelizacao dos paises produtores de petréleo — OPEP, na década
de 70.
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Tais situacbes mexem, de uma forma geral, com 0s precos dos insumos
necessarios para producdo, o que faz com que o preco ao consumidor se eleve

causando a inflacao de oferta.

3.6 - AInflacdo E sua Importancia na Vida das Familias

Deve-se entender a importancia da inflagdo devido ao seu alto grau de
destruicdo do poder de compra do dinheiro. Uma inflagdo alta pode ser péssima para
a estrutura econdbmica como um todo, ndo sé para as familias. Por exemplo: para
alguém que aplique seu dinheiro, por um ano, a uma taxa fixa de 2% ao ano,
conseguird comprar produtos e servigos enquanto subirem a uma taxa menor que 2%
ao resgatar seu dinheiro. Ao contrario, ndo conseguira se houver aumentos
inesperados de pre¢os a taxas maiores que 2%. Como por exemplo podemos citar a
poupanca que vem rendendo abaixo de 0,5% e a inflagdo vem com taxas maiores que
2%. Com isso, vé-se que, ndo sé os poupadores, mas também trabalhadores que
vivem de renda fixa e aplicam em poupanca perdem com a inflacdo. Nota-se dai, que
a inflacdo causa perda no poder de compra, diminuicdo no padrdo de vida das

pessoas, etc.

Um ponto importante disto é o fato de que a maioria esmagadora das pessoas
nao se prende ao citado fato da perda. Acabam adquirindo 0 que se tem interesse
sem analisar taxas de rendimento de aplicagbes em poupanca ou se vale a pena
adquirir naquele momento ou entdo, esperar uma possivel queda para a aquisicao,

caso que, ha pratica quase nunca acontece.

3.7 — indices de Inflagcdo

Ha no Brasil uma grande gama de indices de inflacdo. Tal fato esta ligado a
necessidade de estimativas sazonais e regionais por parte dos agentes econémicos.
Tratar-se-a aqui sobre o INPC — indice Nacional de Precos ao Consumidor, o IPCA —
indice Nacional de Precos ao Consumidor Amplo e o IGP — M — indice Geral de Precos
do Mercado, que sdo os de maior significancia para o caso em guestao.
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3.7.1-0OINPCeo IPCA

Para que se possa avaliar a influéncia da tributacdo e da inflacdo na renda,
necessita — se de uma anaélise dos indices de precos ao consumidor. indices esses
apresentados pelo IBGE — Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica. Tais indices
tém a intencdo de fazer a dimensdo do poder de compra dos rendimentos dos

cidadaos. Dentre os indices citados temos o INPC, IPCA a serem avaliados aqui.

O INPC retrata a variabilidade dos habitos de consumo e custo de vida de
grupos familiares, em regides especificas, que apresentam renda mensal variando de
1 a 5 salarios minimos e residentes em areas urbanizadas dessas regides. O IPCA
retrata a variabilidade dos grupos familiares que apresentam renda mensal variando
de 1 a 40 salarios minimos, também residentes em areas urbanizadas de regides
especificas. Dito isso, temos que o INPC faz o calculo da inflacéo relacionada ao grupo
gue esta na faixa de 1 a 5 salarios minimos e o IPCA para o grupo que esta na faixa

de 1 a 40 salarios minimos.

O célculo do IPCA, por exemplo, é feito através da tabulacdo dos precos dos
produtos relacionados, iniciada no dia 1° do més e terminada no dia 30 ou 31 do
mesmo més, dependendo do més. Pesquisa-se 0s pre¢cos cobrados do consumidor
em estabelecimentos comerciais variados. Considera-se, especificamente, 9 grupos
de servicos e produtos, sdo eles: transporte, vestuario, saude e cuidados pessoais,
comunicacdo, educacdo, habitacdo, despesas pessoais, produtos ligados a
residéncia, bebidas e alimentacéo que sao subdivididos em outros itens que totalizam
465 subitens que sdo considerados, dentro dos 9 grupos, para a variacdo dos precos.
Na tabela 4 estdo apresentados os resultados de todos os grupos de produtos e
servigos pesquisados referentes aos 9 grupos citados e, na figura 8, apresenta-se um
gréfico com o percentual dos pesos relativos a cada area em relacdo a populacéo
urbana residente. Percentual esse, que é usado como o peso no calculo do INPC e
IPCA, os quais séo calculados pela média aritmética ponderada dos IPC’s de cada

uma das areas.



Tabela 4 - IPCA - Variagéo e Impacto por grupos - mensal
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Grupo Variacao (%) Impacto (p.p.)
Novembro 19 | Dezembro 19 | Novembro 19 | Dezembro 19

indice Geral 0,51 1,15 0,51 1,15
Alimentacé&o e Bebidas 0,72 3,38 0,18 0,83
Habitac&o 0,71 -0,82 0,11 -0,13
Artigos de Residéncia -0,36 -0,48 -0,01 -0,02
Vestuario 0,35 0,00 0,02 0,00
Transportes 0,30 1,54 0,05 0,28
Saude e Cuidados pessoais 0,21 0,42 0,03 0,05
Despesas Pessoais 1,24 0,92 0,13 0,10
Educagéo 0,08 0,20 0,00 0,01
Comunicacao -0,02 0,66 0,00 0,03

Fonte: IBGE, Diretoria de Pesquisas, Coordenacéo de indices de Precos

Figura 9 - Importancia Relativa de cada area em relagao a populagédo urbana residente
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Fonte: IBGE, Pesquisa de Or¢camentos Familiares — Edigdo: O Autor

O INPC e o IPCA tém sua abrangéncia direcionada a 13 capitais no Brasil a

saber: Porto Alegre, Fortaleza, Brasilia, Rio de Janeiro, Curitiba, Recife, Sdo Paulo,

Salvador, Campo Grande, Belém, Vitoria, Belo Horizonte e Goiania onde séao

pesquisados os 9 grupos que seguem: Alimentacéo e bebidas, Artigos de residéncia,

Comunicacdo, Despesas pessoais, Educacdo, Habitacdo, Saude e cuidados

pessoais, Transportes e Vestuario. Pela figura 9, pode-se notar, graficamente, a

apresentacao da importancia relativa dos nove grupos de consumo familiar citados

em cada uma das 13 capitais (areas) citadas acima.
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Figura 10 - Importancia Relativa dos Nove Grupos de Consumo Familiar
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Fonte: IBGE, Pesquisa de Orgcamentos Familiares — Edi¢c&o: O Autor

Mensalmente, o IBGE IPCA-15, que se apresenta caracterizado da mesma
forma que o IPCA, com a diferenca no periodo de coleta dos dados para calculo, ou
seja, o IPCA coleta informacdes do dia 1° ao dia 30 ou 31 do més de referéncia e o
IPCA-15, do dia 16 de um més ao dia 15 do més subsequente. Uma outra diferenca
marcante estd na abrangéncia territorial. O [IPCA-15 abrange 11 regides
metropolitanas de Belo Horizonte, Rio de Janeiro, Sdo Paulo, Curitiba, Belém, Porto
Alegre, Recife, Fortaleza e Salvador, além do municipio de Goiania e o Distrito
Federal. Apresenta — se abaixo a tabela de indices regionais, referente a marca de
2019, onde vemos que em Belém obteve-se a maior variagcéo, 1,78%, relativa as altas
da carne (15,23%). O resultado de menor indice foi observado em Rio Branco, no
Acre, 0,60%, relativo pela queda no valor da energia elétrica (3,81%) e por uma alta
da carne em valores bem baixos (7,67%) considerando 0s aumentos no mesmo item
em outras regides em questéo, o indice nacional foi de 4,31%, calculado através da
média aritmética ponderada pelos pesos regionais, como se pode observar na tabela
5.



Tabela 5 - IPCA - Variacdo por regides - mensal e acumulada em 12 meses

Regido E(;Z(i)onal VENTEGED () zﬁz)rlagao Acumliada
(%) Novembro 19 Dezembro 19 Ano 19
Belém 4,23 0,93 1,78 5,51
Brasilia 2,80 0,38 1,62 3,76
Sao Luis 1,87 1,05 1,47 4,28
Goiania 3,59 0,70 1,40 4,37
Curitiba 7,79 0,61 1,35 3,99
Campo Grande 1,51 0,65 1,32 4,65
Fortaleza 2,91 0,22 1,28 5,01
Salvador 6,12 0,23 1,26 3,93
Rio de Janeiro 12,06 0,17 1,19 4,05
Porto Alegre 8,40 0,47 1,15 4,08
Aracaju 0,79 0,14 1,09 4,11
Belo Horizonte 10,86 0,46 1,05 4,20
Recife 4,20 0,14 0,96 3,71
Sao Paulo 30,67 0,70 0,93 4,60
Vitéria 1,78 0,39 0,85 3,29
Rio Branco 0,42 0,72 0,60 3,82
Brasil 100,00 0,51 1,15 4,31
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Fonte: IBGE, Diretoria de Pesquisas, Coordenacao de Indices de Precos

De acordo com o IBGE’, o IPCA é calculado através de uma pesquisa mensal,
baseada em 13 areas urbanas do nosso pais, com cerca de 430 mil precos e em 30
mil lugares. S&o consideradas algumas categorias que seguem: alimentacdo e
bebidas, artigos de residéncia, comunicacdo, despesas pessoais, educacao,
habitacdo, salde e cuidados pessoais, transportes e vestuario, onde cada uma
dessas categorias tem um peso no calculo do indice em questdo. Tem-se:
Alimentacdo e bebidas 23,12%, Artigos de residéncia 4,69%, Comunicacéo 4,96%,
Despesas pessoais 9,94%, Educacéo 4,37%, Habitacdo 14,62%, Saude e cuidados
pessoais 11,09%, Transportes 20,54% e Vestuario 6,67%. Dentre as categorias
citadas sdo avaliados os precos 465 subitens. Com esses dados ponderados pelos
Seus respectivos percentuais, compara-se com os dados de precos pesquisados no
més anterior, quando se chega a uma variacdo geral de precos ao consumidor no
periodo em questdo. Na tabela 5, vé-se que 4,31% foi o indice do IPCA para 2019.
Dai, pode-se concluir que se em 2018 comprava-se 1 kg de feijao por R$ 4,00, ao fim
de 2019 o mesmo 1 Kg de feijao s6é poderia ser adquirido por 4 x 1,0431 = R$ 4,17

aproximadamente.

7 https://www.ibge.gov.br/explica/inflacao.php
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3.7.2-0IGP -M

De acordo com IBRE - Instituto Brasileiro de Economia, unidade da FGV —
Fundacdo Getulio Vargas que produz, pesquisa e dissemina pesquisas
macroecondmicas “O IGP foi concebido no final dos anos de 1940 para ser uma medida abrangente
do movimento de precos”, poiS havia o entendimento da necessidade de um indice
abrangente que associasse diversas atividades e etapas diferentes do processo
produtivo como um todo. Dai surge o IGP, indice indicado para o uso como deflator
do indice de evolucao dos processos de negociacoes, finalizando-se em um indicador

de incidéncia mensal do nivel de atividade econdmica.

O IGP — M trata-se de uma vers&o do IGP — indice Geral de Precos, o qual é
medido pela FGV — Fundacao Getulio Vargas que faz o registro da inflacdo gerada
pelos precos de insumos da producdo agricola e industrial, assim como de bens e

servicos finais para a sociedade de uma forma geral.

O célculo desse indice é feito com base no IPA-M (indice de Precos por
Atacado do Mercado), IPC-M (indice de Precos ao Consumidor do Mercado) e INCC-
M (indice Nacional de Custo da Constru¢do do Mercado), onde entram compondo

60%, 30% e 10%, respectivamente, ou seja, o indice surge da equacéo (2):
IGP —M = (ﬂx(IPA —~ M)) + (ﬂx(lpc -~ M)) + (ﬂx(lNcc -~ M)) =
100 100 100
= 0,6(IPA — M) + 0,3(IPC — M) + 0,1(INCC — M). (2)

Mostrar-se-a exemplos de céalculos de valores existentes na tabela do IGP-M
gue vem abaixo, baseando-se em indices apresentados, também, em tabelas dos
indices componentes do IGP-M. A pesquisa € feita iniciando-se em cada dia 21 e
terminando no dia 20 do més subsequente, onde tais indicadores, fazem referéncia
as medicOes de itens de bens de consumo e bens de producéo, como por exemplo
itens da cesta de alimentacdo, materiais de construcao, bebidas, cigarros, remédios,
aluguel, transporte, educacgéao e outras despesas variadas.

O IGP-M abrange a populacdo como um todo, sem restricdo ao nivel de renda
e sua aplicacdo se usa no reajuste de planos e seguros de saude, contratos de
aluguel, é também usado no reajuste de tarifas publicas. Atualmente o IGP-M é o

indice utilizado para balizar os aumentos da energia elétrica e dos contratos de
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aluguéis e é calculado mensalmente e é divulgado no fim de cada més de referéncia.

A tabela 68 mostra os indices nos meses de janeiro de 2019 a janeiro de 2020.

Tabela 6 - indices do IGP - M de Jan/2019 a Jan/2020

Més/ano  |Indice do més (%) Indice acumulado no ano (%) Ilnzd:rc]:gsaeiu&lilado NES Hlifimes
Jan/2020 0,48 0,4800 7,8223
Dez/2019 2,09 7,3179 7,3179
Nov/2019 |0,30 5,1209 3,9856
Out/2019 0,68 4,8065 3,1665
Set/2019 -0,01 4,0986 3,3817
Ago/2019 |-0,67 4,1090 4,9636
Jul/2019 0,40 4,8112 6,4113
Jun/2019 0,80 4,3937 6,5279
Mai/2019 0,45 3,5651 7,6587
Abr/2019 0,92 3,1012 8,6555
Mar/2019 1,26 2,1613 8,2786
Fev/2019 0,88 0,8900 7,6157
Jan/2019 0,01 0,0100 6,7516

Fonte: Portal Brasil — Célculos realizados pela FGV

Em se tratando da formacéo do IGP-M temos o IPA-M que se trata de um indice
criado para medir o ritmo em que 0s prec¢os das vendas por atacado estao crescendo
no comércio entre empresas, ou seja, a comercializacdo antes do consumidor. Tal
indice medird a evolucdo dos precos de acordo com o destino atribuido aos itens
componentes sejam de consumo ou de uso na producao. Usa-se na composicao do
indice referido 481 mercadorias selecionadas entre produtos comercializados de
forma regular a nivel atacadista e consideradas algumas caracteristicas predefinidas
gue ndo séo pontos do estudo. A avaliagdo é feita em 15 Estados a saber: Bahia,
Ceara, Espirito Santo, Goias, Maranhdo, Mato Grosso, Minas Gerais, Para, Parana,
Pernambuco, Rio de Janeiro, Rio Grande do Norte, Rio Grande do Sul, Santa Catarina
e S&o Paulo. Sua participacdo no IGP-M é em 60%. A tabela 7° mostra os indices

nos meses de janeiro de 2019 a janeiro de 2020.

8 www.portalbrasil.net/igp_m
9 www.portalbrasil.net/ipa_m



Tabela 7 - IPA - M de Jan/2019 a Jan/2020

Més/Ano indice do més (%) |indice acumulado no ano (%) Ln:sicﬁt?rzl:)r:li??noeses %)
Jan/2020 0,50 0,5000 9,9230
Dez/2019 2,84 9,0917 9,0917
Nov/2019 0,36 6,0791 4,3076
Out/2019 1,02 5,6986 3,0915
Set/2019 -0,09 4,6313 3,1834
Ago/2019 -1,14 4,7256 5,56381
Jul/2019 0,40 5,9332 7,8227
Jun/2019 1,16 55112 7,9300
Mai/2019 0,54 4,3013 9,1783
Abr/2019 1,07 3,7411 10,7312
Mar/2019 1,67 2,6428 10,3368
Fev/2019 1,22 0,9568 9,4903
Jan/2019 -0,26 -0,0026 8,1490

Fonte: Portal Brasil — Célculos realizados pela FGV
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O IPC-M, que se trata de um indice criado para medir o quanto varia a cesta de

bens e servigos que formam o conjunto de despesas comuns para as familias com

renda que variam de 1 a 33 salarios minimos, tem sua abrangéncia recaindo sobre

diferentes classes de bens e servigos relacionados a alimentacéao e habitacdo. Sua

participagdo no IGP-M é em 30%. A tabela 81° mostra os indices nos meses de janeiro
de 2019 a janeiro de 2020.

Tabela 8 - indices do IPC — M de Jan/2019 a Jan/2020

Més/ano indice do més indice acumulado no ano I'ndicp acumulado
(%) (%) nos ultimos 12 meses (%)
Jan/2020 0,52 0,52 3,7273
Dez/2019 0,84 3,7892 3,7892
Nov/2019 0,20 2,9246 2,9658
Out/2019 -0,05 2,7192 2,8528
Set/2019 -0,04 2,7706 3,4290
Ago/2019 0,23 2,8117 3,7601
Jul/2019 0,16 2,5758 3,5738
Jun/2019 -0,07 2,4119 3,8634
Mai/2019 0,35 2,4837 5,0690
Abr/2019 0,69 2,1262 4,9748
Mar/2019 0,58 1,4264 4,5786
Fev/2019 0,26 0,8415 4,1211
Jan/2019 0,58 0,5800 4,1419

Fonte: Portal de finangas — Célculos realizados pela FGV

Outro formador € o INCC-M que se trata de um indice com o objetivo de avaliar

0 crescimento dos custos de construcdes de iméveis residenciais. Primeiro indice

10 http://www.portaldefinancas.com/ipc_m_fgv.htm
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criado nos anos 40 de forma oficial para a construcéo civil no Brasil perdurando até
hoje e sendo calculado pela FGV. Sua avaliacdo é feita com base em precos obtidos,
atualmente, em 7 capitais a saber, Belo Horizonte, Brasilia, Porto Alegre, Recife, Rio
de Janeiro, Salvador e Sdo Paulo. Sua participacdo no IGP-M é em 10%. A tabela 91!

mostra 0s indices nos meses de janeiro de 2019 a janeiro de 2020.

Tabela 9 - indices do INCC — M de Jan/2019 a Jan/2020

Més/ano  |indice do més (%) indice acumulado indicp acumulado
no ano (%) nos ultimos 12 meses (%)
Jan/2020 0,26 0,2600 3,9878
Dez/2019 |0,14 4,1330 4,1330
Nov/2019 0,15 3,9874 4,1226
Out/2019 0,12 3,8317 4,2370
Set/2019 0,60 3,7072 4,4556
Ago/2019 |0,34 3,0887 4,0091
Jul/2019 0,91 2,7394 3,9677
Jun/2019 |0,44 1,8129 3,7719
Mai/2019 0,09 1,3669 4,1025
Abr/2019 0,49 1,2757 4,3209
Mar/2019 0,19 0,7819 4,1029
Fev/2019 0,19 0,5907 4,1445
Jan/2019 0,40 0,4000 4,0925

Fonte: Portal Brasil — Calculos realizados pela FGV

1 http://www.portalbrasil.net/incc_m
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4 - RENDA

Muitas das pessoas antes de pensarem em adquirir algo se baseiam,
primeiramente em sua renda, 0 que para a maioria, ha verdade se resume ao seu
salario mensal, o que, economicamente falando é a realidade para os consumidores
no ciclo da renda. Dentro dessa ideia, abaixo define-se renda de forma matematica e

a visao do consumidor, o que é um dos objetos do estudo.

4.1 — Definicado de Renda

De acordo com BECHARA, Evanildo (2012, pag. 1002), renda € “quantia recebida
regularmente; rendimento; remuneracéao (geralmente mensal) por trabalho realizado”. Para o autor, em
se falando de renda, tem — se como recebimento regular em troca de trabalho, ou
seja, 0 mesmo a define como contrapartida a um trabalho realizado por um cidadéo.

Ja para AMORA, Ant6nio Augusto Soares (2007, pags. 626 a 627), renda é 0 “produto
auferido de propriedades rurais ou urbanas, de bens méveis ou capitais em giro; lucro de aluguel;

rendimento, receita”. Neste caso, entende — se que o autor vé a renda surgir daquilo que
se pode produzir em propriedades iméveis ou moveis, ou ainda da contrapartida
recebida como aluguel pelo uso de um imével.

Uma definicdo atrelada ao intuito do que se pretende neste estudo é dada por
GOES, Geraldo e GADELHA, Sérgio (2008, pag.97) onde para eles a renda “é a
remuneragao dos fatores de produgao na forma de salarios, aluguéis, juros e lucros”.
Dai, pensa-se que a composicdo, ou seja, a renda € composta pelo somatorio das
remuneracdes pagas pelo trabalho realizado (o salario), da remuneracdo paga
referente ao uso do capital financeiro (0s juros), as remuneracdes pagas sobre o uso
do capital fixo (terra, imdveis, etc....), as remuneracdes do capital de risco ou
capacidade empresarial envolvida em certo empreendimento (lucro). Em alguns
casos, entra também nesse somatdrio a remuneracao relativa ao uso de tecnologia,
ou seja, royalties e patentes. De forma concisa, entende-se que a definicdo econémica

para renda atrelada as familias, pode ser obtida através da equacéo (3):

Renda= Salario +Aluguéis +Juros +Lucros +Royalties +Patentes 3)

No caso ao qual se pretende analisar, a renda mostra-se como sendo
puramente igual ao salario recebido, pois pensa-se que a maioria esmagadora das

familias apresenta como renda apenas o seu salario. Tal fato se faz crer que as
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familias sdo meramente consumidores, ou seja, ficam limitados a consumir aquilo que

“cabe” em seu orcamento, em seu salario.

De acordo com o descrito, pode-se avaliar o salario de duas formas, a nhominal

e areal.

4.2 - Salario na forma nominal

O salario nominal serd aquele que aparece, na figura 9, como valor total de
vencimentos subtraido da contribuigdo previdenciaria, ou seja, R$ 2011,49 + R$ 8,71
= R$ 2020,20, onde R$ 8,71 refere — se a cota de IRPF relativa ao trabalhador em

guestao.

Figura 11 - Recibo de Pagamento de Salario

Recibo de Pagamento de Salario =
Nome da Empresa LTDA. =
CNPJ: 00.000.000/0001-01 Janeiro/2017 =
Codigo Nome do Funcionario cBO EMP Local Depto. Setor Secao F1 &S
000 XXX XKXX XXX XXX =
Ccod. Descricao Referéncia Vencimentos Descontos E
XXX SALARIO XX XX 2.220,00 =
XXX INSS 9% 199,80 S
XXX IRRF 7.5% 8,71 &2
=2
3
7=
2
=
=]
=
=
<
=
=
=
Total de Venc. Total de descontos =
2220.00 208.51 =
Valor liquido > 2011.49 =
Satario base | Sal. Contrat. | Base de Calc. FGTS do | Base de calculo Faixa IRRF =
INSS FGTS Més IRRF a

2220.00 2220.00 2.220.00 177.6 2020.20 o2

Fonte: (SECRETARIA DE FAZENDA - BA, 2020)

4.3 - Salario na forma real
Ja a andlise de forma real se faz sobre a capacidade, o poder de compra que
h& no valor recebido o que é bem subjetivo, pois dependera daquilo que se adquire.

A relagdo a qual se usa é dada pela equacao (4):

;. Salario Nominal
Salario Real = (4)

Preco unitario do que se compra

A partir do exposto pode — se explorar o tema ao qual se tem intenséo,
avaliando o peso da tributacdo e da inflacdo sobre a renda, ou melhor, o salario das

familias.

4.4 - Andlise da Renda sob as preferéncias do consumidor
Tradicionalmente, os consumidores fazem de forma racional a distribuicdo das

despesas. Para CARVALHO, Heber (2012, pag. 165) “os pressupostos da teoria do
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consumidor sdao de que o consumidor escolhe o melhor possivel dentro do que ele pode adquirir”, OU
seja, para o autor a citada forma racional de distribuicdo de despesas nos leva a
entender, que o consumidor busca a obtencdo da maxima satisfacdo de consumo
dentro de suas limitagbes de orcamento. Desta forma, faz escolhas conscientes que
maximizam a satisfacdo e o grau de utilidade de suas aquisi¢cdes, ou seja, taxa
decis@es e faz escolhas de modo a usufruir do maior grau de utilidade possivel em

meio as suas circunstancias e restricoes.

Pode-se perceber que o consumidor possui comportamento considerado
racional, admitido através da tradicdo, essencialmente baseado na tendéncia natural
apresentada pelo ser humano, a de procurar a obtencdo do maximo de bem-estar,
realizando o minimo esfor¢o, pois 0 mesmo tem o trabalho como um pesado fardo

imposto pela necessidade de subsisténcia.

Através do exposto, faz-se necessaria a consideracao de que o consumidor, no
caso, as familias, ndo possuem de forma clara, um consideravel conhecimento relativo
ao melhor meio de cumprir com suas necessidades, ou seja, ndo ha a suficiéncia de
informacgdes daqueles bens aos quais considera como principais e, acaba adquirindo.
De forma simplificada, toma-se conhecimento incompleto e a variacdo entre as
expectativas negativas e a real utilidade um ponto que néao se deve considerar quando
se trata do comportamento das familias em relacdo as suas aquisicbes. Com isso,
considera-se apenas uma medida do quanto é util aquilo que se esta adquirindo. Fato
pelo qual deve-se analisar a utilidade das aquisicbes consideradas sob uma

abordagem cardinal e sob uma abordagem ordinal.

4.5 - As formas de abordagem das preferéncias do consumidor

Com o passar dos tempos, foi possivel observar que os consumidores (familias)
seguem duas linhas de comportamento. Uma de forma cardinal e outra de forma
ordinal. Para GAROFALO, Gustavo de Lima e CARVALHO, Luiz Carlos Pereira de
(1995, pag. 35) “a abordagem cardinal procura analisar o comportamento do consumidor, partindo da
hipétese de que os bens tém utilidade mensuravel quantitativamente”, OU seja, segundo 0s autores,
os consumidores fazem diferentes escolhas daquilo que irdo consumir medindo o
guanto aquilo lhes sera util através da quantidade que podera adquirir. Basicamente,

a abordagem de forma cardinal é caracterizada através do quanto de utilidade é
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trazida pela quantidade que se adquire e se tal quantidade se leva ao atendimento do

gue se pretende de utilidade.

A ideia de cardinalidade abordada tem emprego idéntico ao utilizado n a
linguagem matematica. Considera-se o numero de utilidades que se atribui ao
consumidor. Dentro dessa abordagem acontece o dimensionamento numérico da
satisfacdo que determinado bem traz ao consumidor. Pode-se exemplificar através do

seguinte caso:

Um atleta, ansioso a satisfazer sua sede ap6s uma prova muito exaustiva, se coloca
frente a frente a dois bens, sejam eles uma garrafa de agua e uma garrafa de suco
natural de frutas. O atleta atribui, para a satisfacdo de sua sede, um nivel de 5
utilidades de satisfacdo para a garrafa de agua e 2 utilidades para a garrafa de suco
natural de frutas. Em tal situacéo, o atleta obteria 2,5 vezes mais utilidades escolhendo
a garrafa de agua em relacdo a garrafa de suco natural de frutas. Outro atleta, em
condicOes idénticas ao anterior, poderia apresentar, e com certeza apresentaria,
comportamento totalmente diferente do primeiro, atribuindo, por exemplo, 3 utilidades
de satisfacéo para a garrafa de suco natural de frutas e 1 utilidade para a garrafa de

agua, ou seja, o triplo de utilidade para o suco natural de frutas.

Em se tratando de uma abordagem ordinal, tem-se como caracteristica
principal a rejeicdo a ideia de mensuracao quantitativa da utilidade, onde a mesma é
substituida pela comparacdo. Para GAROFALO, Gustavo de Lima e CARVALHO, Luiz
Carlos Pereira de (1995, pag. 36), “para a abordagem ordinal, a utilidade n&o é mensuravel, mas
comparavel”, portanto, nota-se que através da ideia de comparacdo das utilidades
advindas de cada bem em especifico, o consumidor faz diferentes escolhas dentre as
alternativas de aquisicdo de bens ou faz combinac¢des de bens que se colocam dentro
daquilo que se pretende em atendimento de necessidades. Obviamente, tal

abordagem é tratada de forma associada a teoria matematica de nimeros ordinais.

Estabelece-se um ordenamento ou alinhamento de tais bens em ordem de
preferéncia de modo a satisfazer as necessidades. Ha aqui, também como na
abordagem cardinal, um grau de subjetivismo idéntico. Retornando ao exemplo citado
na abordagem cardinal, onde um atleta ansioso a satisfazer sua sede apdés uma

exaustiva prova.
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Tal atleta, agora, adotando uma abordagem ordinal, ter4 a possibilidade de
ordenar ou alinhar a garrafa de agua antes do suco natural de frutas, ou seja, podera
colocar a agua em primeiro lugar e o suco em segundo. Porém, ndo podera mensurar
0 quanto a mais de satisfacdo terd consumindo a agua primeiro, somente podera
apresentar a agua como preferivel em relacdo ao suco. Resumidamente, na
abordagem ordinal, o consumidor ndo tem a possibilidade de medir quantitativamente,
0 que importa € a ordem de preferéncia, onde essa se baseia na comparacao de
utilidade.

4.6 - O nivel de consumo ou restricdo orgcamentéria

Dentro das abordagens cardinal e ordinal, cada consumidor deve adequar suas
escolhas de acordo com sua renda. Independentemente da abordagem, sua renda
deve ser formada através do somatério dos custos de cada componente de sua cesta
de produtos. Para CARVALHO, Heber (2012, pag. 151) cesta de produtos ou de
consumo € “nada mais do que uma combinacdo de diversas mercadorias, cada uma em certa
quantidade”, OU Seja, uma selecao de diferentes produtos em quantidades as quais o

consumidor julga ter necessidade para seu consumo.

De acordo com GAROFALO, Gilson de Lima e CARVALHO, Luiz Carlos Pereira
de (1995, pég. 34) “a palavra consumidor significa nessa teoria'> uma unidade de consumo ou de
gasto, portadora de certo orgamento”, entende-se a unidade “consumidor’” como sendo um
cidaddo ou uma familia, onde o que importa é a existéncia de uma unica fonte de
renda para a referida unidade em que esta, decidira a forma de utilizacdo da
composicdo orcamentaria. Tal composicao é tratada como restricdo orcamentaria que
para CARVALHO, Heber (2012, pag. 153) é a “limitagdo imposta ao consumidor”, OU S€ja,
entende-se que cada consumidor fica limitado a adquirir ndo tudo o que tem objetivo,
mas 0 que sua renda |he permite. Dai, vé-se que o consumidor ndo consegue gastar

mais que 0 quanto possui.

Para efeito de simplicidade de argumentacéao, trabalhar-se-a com a suposicao
de existéncia de dois bens ou mercadorias disponiveis na cesta que sera

representada por Q = (q1;gz), onde g1 é a quantidade do bem 1 e g2 é a quantidade do

12 Teoria das abordagens do Consumidor
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bem 2, limitada a restricdo orcamentéaria. De forma a exemplificar o enunciado, tem-

se 0 seguinte:

Suponha-se que um consumidor possua R$ 1000,00 de renda e néo apresente outras
formas de conseguir dinheiro. A sua restricdo orcamentaria o limita a ndo gastar além

de sua renda, ou seja, ndo pode gastar mais que R$ 1000,00.

De forma a generalizar e adotando, como dito acima os bens 1 e 2 como Unicos,

matematicamente, representa-se a restricdo orcamentaria'? pela relacédo que segue:

(P1)-(q1) + (p2)-(g2) <m, (5)

onde p1 e p2 S&o 0s precos unitarios dos bens 1 e 2, respectivamente, g1 e (2 S0 as

guantidades dos bens 1 e 2, respectivamente e m é a renda ou restricdo orcamentaria.

Na desigualdade (5), (p1)-(q1) € (p2)-(q;) nos da os valores gastos com 0s

bens 1 e 2 respectivamente.

4.6.1 - Aretado orgcamento

Para CARVALHO, Heber (2012, pag. 153) a reta do orgcamento ou restricdo
orgamentéria “é o conjunto de cestas que custam exatamente m”, onde m é a renda para o
autor. A partir disto, entende-se que tal conjunto nada mais € que os tipos de cestas

gue consomem toda a renda do consumidor, onde, matematicamente temos:

(PD)-(q1) + (p2)-(g2) =m (6)

Que pode ser representada, graficamente, através de um rearranjo da equacéo (6)
para que se possa obter o isolamento de uma das quantidades (qi;g2) e haver a
visualizacdo na forma de uma funcao do 1° grau. Por opc¢ao, isola-se aqui gz, logo,

tem-se:

m— (p1)-(q1) —

P0)-(9) + B2)- (@) =m —> (12)-(q2) = m = (P0)- (@) —> (q2) =5

m (ry)
— (qz) = @_(5—21) '(ql)' (7)

13 Microeconomia Facilitada — Heber Carvalho — 2012, pag. 153
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Onde (7) representa a relacdo sob a forma de funcéo de 1° grau nas variaveis (qz1;02)

gue graficamente € da forma apresentada na figura 10.

Figura 12 - Gréfico da equacgéo 7
Q2
A

A

[
»

0 B Q1

Fonte: O Autor

. m_ : — —__m _ () -_m
Em A, temos o intercepto @ pois g1 = 0, Iogo, (q2) TS .(0) =g ) e, em B,

o intercepto — , pois gz = 0, logo,
(r1)

_m  (py) (r1) __m — —_m
) =G5~ (@)= ) (@) =55 == ). (@) =m=>q=75.

Na figura 10, tem-se que o segmento de reta AB € representativo da reta
orcamentaria. Sobre sua extensdo, qualquer cesta (gz1;gz) fara com que o consumidor
esgote sua renda m. Ao se pensar em cestas localizadas na area hachurada ABO da
figura 10, associadas as cestas sobre o segmento de reta AB, tem-se a representacao
do conjunto orgcamentéario que ndo pode ser confundido com reta orcamentéria onde
0 consumo sobre esta representa situagdes em que o consumidor utiliza de forma
exaustiva sua renda, ja aquele mostra a situacdo onde a renda gasta com as cestas

disponiveis € menor ou igual ao seu valor total disponivel de renda.

4.6.2 - Mudancgas na reta orgcamentaria

Ha dois fatores que podem ocasionar as mudangas na reta orcamentaria:
mudancas na renda do consumidor e mudancas nos precos dos bens considerados,
neste caso os bens 1 e 2. Mudancas em ambos podem ocorrer, mas ocorrerao
situacdes idénticas as anteriores, ora por uma mudanca mais significativa na renda,

ora por uma mudanga mais significativa nos pregos.
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4.6.2.1 - Mudancas narenda

Para GAROFALO, Gilson de Lima e CARVALHO, Luiz Carlos Pereira de (1995,
pég.82) “agindo racionalmente, e se houver um aumento de sua renda, o consumidor comprara maiores
quantidades dos bens, desde que os pre¢os ndo sofram nenhuma alteragdo”, OU seja, neste caso, as
interseccdes com 0s eixos coordenados, 0s interceptos, terdo alteracdo para valores

maiores ou menores. Como o0s interceptos s&o representados por pﬂ e pﬂ ao ocorrer
2 1

m m
_e_

um aumento da renda, de m para m’, esses interceptos mudardo para > >
2 1

deslocando a reta orcamentéria paralelamente para a direita, pois —% se mantera
2

com o mesmo valor devido a nao alteragdo nos precos dos bens em questdo. A
consequéncia de tal fato € que o conjunto orcamentario ficara maior, como se vé na
figura 11, e, com a manutencdo dos precos, entende-se que ndo havera influéncia da
inflacdo, somente da tributagcdo, que ocorre em qualquer situacdo, pois sua aliquota

incidira sobre 0 mesmo preco.

Figura 13 - Deslocamento da Reta orgcamentaria para a direita

q2
A

aumento da renda
desloca a reta

orgamentéria para a

direita.

m'/p2 &

\\
\~\

v

m/pl m’/pl at

Fonte: O Autor
J& no caso de ocorrer uma queda na renda de m para m', 0s interceptos

3 e o
mudarédo para o~ e o deslocando a reta orcamentaria paralelamente para a esquerda,
2 1

pois também neste caso (— %)14 se mantera com o mesmo valor. A consequéncia de
2

tal fato é que o conjunto orcamentério ficard menor, como se vé na figura 12, e, com
a manutencao dos precos, entende-se que nao ha influéncia da inflacdo e que, como
acima, havera somente da tributacdo, que ocorre em qualquer situacdo, pois sua

aliquota incidira sobre 0 mesmo preco.

14 Coeficiente angular ou taxa de varia¢do da reta orgamentaria.
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Figura 14 - Deslocamento da Reta orgamentaria para a esquerda

queda da renda desloca a
reta orcamentéria para a

esquerda.

Q1

v

Fonte: O Autor

4.6.2.2 - Mudancgas nos Precos
Agora, em se tratando da mudanca nos precos, tem-se que, por suposi¢éo, o
bem 1 aumente de p1 para p 1 enquanto o pre¢co do bem 2 permaneca pz € a renda

permaneca m, ou seja, ndo se alterem. Como o preco do bem 2 e a renda

permanecem inalterados, ndo havera alteracdo no intercepto — . J&, devido ao

P2

aumento no preco do bem 1 e a manutencdo da renda m, tem — se que havera

- m m . , . . o~ .
mudanca no intercepto de o para — ou seja, havera uma diminuigdo no intercepto
1 1

trazendo, com isso, uma reducao no conjunto or¢camentario como se vé na figura 13.
Em consequéncia disso, tem-se uma maior influéncia na renda, que ficou constante,
da inflacdo, pois esta fara com que também haja aumento no valor monetario
direcionado a tributacdo devido ao aumento na base de calculo que, nesse caso, é 0

preco.

Figura 15 - Rotacdo da reta orgcamentaria para a esquerda com maior inclinagéo

2
Q Aumento no preco do bem 1

rotaciona areta
orgcamentéaria para a
esquerda com uma maior
inclinacao.

m/p2

v

m/p’1 m/pl a1

Fonte: O Autor

Ja, supondo agora, um aumento no preco do bem 2, de p2 para p2, € a

manutencdo do preco do bem 1 e da renda m o que mantém o intercepto pﬂ inalterado,
1
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s . m m . s
tem-se que havera mudanca no intercepto o para o ou seja, havera uma
2 2

diminuicdo no intercepto trazendo, com isso, uma reducdo no conjunto orcamentario
como se Vé na figura 14. Em consequéncia disso, mostra-se uma maior influéncia na
renda, que se manteve constante, da inflacdo, pois esta fard com que também haja
aumento no valor monetario direcionado a tributagdo devido ao aumento na base de

céalculo que, nesse caso, € 0 preco.

Figura 16 - Rotagdo da reta orgamentaria para a esquerda com menor inclinagao

Q2

m/p2 Aumento no preco do bem 2
rotaciona a reta orcamentaria
m/p*2 para a esquerda com uma

menor inclinagéo.

m/pl al
Fonte: O Autor
Toma-se agora uma situacao em que os precos dos bens 1 e 2 tenham variacéo
ao mesmo tempo de forma a se duplicarem, ou seja, aumentarem 100%. Com isso,

tem-se 0 caso apresentado abaixo:
2p10; + 2p20z = m = 2(P1qy + P2d2) = M = P1dy + P2z = = P2z =5 — P11 >

- =" _ P
qz 2p, D2 qi1, (8)

O que nos mostra a ndo alteracdo da inclinacdo da reta orgcamentaria, havendo
apenas, uma movimentacao paralela para a esquerda, como mostrado na figura 15.
Em consequéncia disso, tem-se uma reducdo no conjunto orcamentario do
consumidor em 50%, pois, neste caso, a duplicagdo nos precos dos bens 1 e 2
reduzira, em 50%, a renda do consumidor. Conclui-se dai, generalizadamente, que ao
multiplicarmos os preg¢os por um mesmo valor “v” sera equivalente a dividir a renda

por esse mesmo coeficiente.
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Figura 17 - Deslocamento paralelo para a esquerda

aumento de 100% nos
precos dos bens 1 e 2
desloca a reta orgamentaria,
paralelamente para a

esquerda.

m/2p2

v

g 1
m/2pl m/pl Q

Fonte: O Autor

Nota-se que 0 aumento nos precos traz uma grande influéncia na renda. Nesse
caso, a influéncia é em 50%, ou seja, perde-se metade do poder de compra em
relacdo aos bens em questéo.

Em um caso em que os precos do bem 1 varie em proporc¢éo diferente do bem
2, haverd mudanca na inclinagéo da reta orgamentéria com deslocamento da mesma
para a esquerda. Tal fato apresentara reducdo no conjunto orcamentario, havendo

influéncia significativa na renda do consumidor tanto da inflagdo quanto da tributacéo.

Acrescentando-se ao caso acima uma situacdo de variacdo na renda para

baixo, com aumentos diferentes dos bens 1 e 2, tem-se uma situagdo em que pﬂ e -
1

P2

irdo diminuir. Tal fato ira deslocar a reta orcamentaria para a esquerda com inclinagcédo

m . ~ m . . ~ . m
menor caso — tenha maior redugao que — ou, com mclmagao malor, caso p— tenha
2

D2 P1

~ m
redugcdo menor que o
1

Havendo um aumento na renda e queda nos precos, o efeito sera contrario ao

citado, pﬂ e pﬂ irdo aumentar. Tal fato ira deslocar a reta orcamentaria para a direita
1 2

com inclinagdo menor caso pﬂtenha menor aumento que pﬂ ou, com inclinacdo maior,
2 1

m . m
caso p_ tenha aumento maior que p_
2 1

Deve-se também considerar um fato comum, um aumento na renda
proporcional ao aumento nos precos, ou seja, uma correcdo na renda relativa a
inflacdo. Aqui, tem-se um caso onde a reta orcamentaria ndo se move e nem se

rotaciona, pois:
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p1q1 + p2q> = m (5) e um aumento proporcional em ambos os membros da

equacao (5), a deixara imutavel. Por exemplo:

Supondo que haja um aumento de 20% tanto na renda quanto nos precos dos bens.

A equacéo (5) ficara:
1,2p1q1 + 1,2p,q, = 1,2m = 1,2(p1q1 + p2q2) = 1,2m = piq; +p2q2 =m. (9)

Percebe-se dai, que aumentos proporcionais, tanto nos pre¢cos quanto na

renda, em nada interfere na reta orcamentéaria do consumidor.

Abaixo, traz-se um exemplo numérico do que se explicitou acima.

Exemplo 10

Supondo que determinado consumidor tenha como Unica fonte de renda
R$ 1000,00 e componha sua cesta de consumo por dois bens, alimentacdo (A) e
remeédios (R). Suponha também que o preco unitario da alimentacao pa € de R$ 10,00
e do remédio pr € R$ 20,00. Apresenta — se na figura 16, a reta orcamentaria do

consumidor em questao.

Figura 18 - Remédios X Alimentacéo

Fonte: O Autor

Tem-se, na figura 16, a representacdo da renda total de R$ 1000,00 pelo
segmento de reta XY. Tal segmento representa toda e qualquer combinacdo de
consumo, dos bens em questdo, que esgota a renda de R$ 1000,00 do consumidor.
No ponto representado por Y = (0;50), o consumidor direciona toda sua renda para a
aquisicdo de Remédios e em X = (100;0), direciona toda sua renda para a aquisi¢cao
de Alimentacdo. Nos pontos P = (30;35), Q = (50;25) e T = (60;20) o consumidor
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equaciona suas aquisi¢coes, adquirindo unidades dos dois bens em quantidades que

também esgotam sua renda.

Como viu-se anteriormente, aqui apresentou-se, com exemplo numérico, a
alteracédo na reta orcamentaria em caso de aumento e reducéo na renda, casos que
exaurem os citados. Com um aumento de 50% na renda, ou seja, passando de R$
1000,00 para R$ 1500,00, tem-se uma movimentacdo para a direita na reta do
orcamento. Fato pelo qual se faz reduzir o peso da inflagdo e da tributacdo sobre a
renda. J4 o caso de uma reducdo de 50% na renda, ou seja, passando-se de R$
1000,00 para R$ 500,00, tem-se uma movimentacdo para a esquerda na reta do
orcamento. Fato pelo qual se faz aumentar o peso da inflagcdo e da tributagdo sobre a

renda. Vejamos as movimentagdes na figura 17.

Figura 19 - Remédios X Alimentacéo

Qr
80 Y
75 3
70 A
65 A
60 1
55 1
50
45 1
40 A
35 4
30 A
25
20 1
15 1
10 A
° ] L X AN
0 77— T —7T—7T—T7T—TT—T — T T T T T —_—P

0051 15225335445 5556¢657 7583859 95101051111,5121251313,51414,51515516

Renda R$ 500,00 Renda R$ 1000,00 Renda R$ 1500,00

Fonte: O Autor

Nesse exemplo, as equacfes das retas orcamentarias, com respeito a prqg +
paqs =m, onde pp e p, sdo o0s precos dos bens remédios e alimentacao
respectivamente, qr € q4 Sdo0 as quantidades de remédios e alimentacéo

respectivamente e m é a renda, sédo do tipo:

Renda de R$ 1500,00 == 1500 = 20¢ + 10q, (10)
Renda de R$ 1000,00 === 1000 =20qj +10q, (11)
Renda de R$ 1500,00 === 500 =20q; +10q,, (12)

para pp = 20 e p4 = 10.
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4.7 - O calculo do 6nus tributario

Aqui apresenta-se como se da a divisdo do 6nus tributario, ou seja, quanto cabe
ao vendedor e quanto cabe ao consumidor que é o objeto do estudo. Para tal situacéo
lanca-se mao das curvas de demanda e oferta do bem a ser tributado e considera-se,
hipoteticamente, a aplicacao tributaria sobre a comercializacdo, ou seja, sobre a

venda.

Tem-se que todo imposto sobre a venda tem o recolhimento feito pelo vendedor,
0 que nao quer dizer que 0 mesmo € quem pagara o imposto. Segundo CARVALHO,
Heber (2012, pag. 458) “quando um bem é tributado, os seus compradores e vendedores
compartilham o 6nus do imposto”, de acordo com o autor, quando 0 governa impde uma
tributacdo sobre um bem, a principio vendido por R$ 5,00, de um imposto de R$ 1,00
de forma especifica, leva-se a pensar que o bem sera vendido a R$ 6,00. Porém, ndo
necessariamente esta se pensando corretamente. Na grande maioria das vezes, tanto
consumidores como vendedores séo obrigados a arcar com a imposicéo de tributos,
entretanto, o 6nus tributario em pouquissimas vezes é dividido de forma igualitaria.
Pode-se ter a passagem de parte do valor do imposto para o pre¢co do bem a ser
vendido ou ndo. Dai, conclui-se que o consumidor pagara a parte repassada a ele, ou
seja, arcara com uma parte do aumento de custo imposto pelo governo. Tal fato faz-
se dizer que o consumidor paga imposto de forma indireta, ou seja, paga impostos

indiretos?®.

De acordo com o que se diz acima, vé-se que quem recolhe e entrega ao governo
o valor do imposto, ou seja, a tributacdo, é o vendedor ou melhor, aquele que oferta o
bem ao consumidor. Dito isto, vé-se que todo e qualquer imposto ira alterar,
unicamente, a funcéo de oferta de um determinado bem, pois a oferta é que mostra o

comportamento dos vendedores e/ou produtores. Assim:

i. quando se tem um imposto especifico “t”, 0 novo preco para a oferta sera
dep-t;
ii. guando se tem um imposto ad valorem “por dentro’?® “t”, o novo preco

para a oferta sera de p(1 - t);

15 Definido na pag. 23, tépico 1.3.1.3
16 Definido na pag. 25, tépico 1.3.2



64

iii. guando se tem um imposto ad valorem “por fora”’ “t”, o novo preco

para a oferta sera de p/(1 + t).

Resumidamente, tem-se:

Tabela 10 - Tipos de Impostos

Imposto Novo prec¢o na fungao de oferta
Especifico (p=-1)

Ad valorem por dentro p(l-1t)

Ad valorem por fora p/(1 +1)

Fonte: CARVALHO, Heber — Microeconomia Facilitada — 2012, pag.462

7 Definido na pag. 25, tépico 1.3.2
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5 — SEQUENCIA DIDATICA

Atividade 1

Certo cidaddo, mesmo vivendo em uma cidade onde ha mais de 30 anos
convive com a inflagdo, até entdo ndo conseguiu entendé-la. Um dia falou a um amigo:
a inflacdo nos dois meses seguintes ao ultimo reajuste salarial que recebi foi de 5% e
4,5%. Com isso perdi 5% + 4,5% = 9,5% do meu salario. O amigo o questionou

dizendo que sua declaracdo estava incorreta.

A partir do exposto, deve-se mostrar, utilizando valores aleatérios que o calculo
gue o cidaddo apresentou ao amigo esta incorreto. Segue: suponha-se que apos o
aumento o salario seja de R$ 2000,00 e que, se ndo houvesse inflagdo, compraria

certo produto ao valor de R$ 100,00 cada. Pode-se notar que nessa situacao,

R$2000,00

compraria R$ 100,00

= 20 unidades do produto. Apds a inflagdo do primeiro més, o

preco passou de 100 para 100 + 5% de 100, ou seja,

5
100 + —— x 100 = 105
HET

e, apos o segundo més para
105 + 1%50 x 105 =105 + 4,725 = 109,73.

O que nos leva a um valor de R$109,73 apos as inflagbes, diferentemente de
100 + %50 x 100 = 109,5, que pensava 0 cidaddo no inicio. Logo, vé-se que na
realidade a perda sera de:

R$2000,00
R$ 109,73

20-18,23

= 18,23 unidades, ou seja, = 0,0885 ou 8,85% de perda.

Atividade 2

Roberto tem um gasto mensal de 30% de seu salario com o pagamento da
prestacdo de sua casa. Houve um reajuste de 31,2% na prestacao baseado no IGP-
M da época e seu saléario foi reajustado em 6%. A partir dessas informacdes, qual sera

0 novo percentual de seu salario usado para pagamento da prestacéo de sua casa?

Toma-se aqui:
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Antes do aumento Apés 0 aumento
Salario X X+6% de x = 1,06x
Prestacéo 30% de x = 0,3x 0,3x + 31,2% de 0,3x =0,3936x

0,3936x
1,06x

Dai, temos que Roberto gastara apés o aumento: = 0,3713 ou 37,13% do seu

salario. Supondo que Roberto teve seu salario passando de R$ 2000,00 para R$
2000,00 x 1,06 = R$ 2120,00, tem-se que antes do aumento pagava 30% de 2000 =
600. Agora, ap0s 0 aumento, pagara 37,13% de 2120 = 787,16, ou seja, a inflacado

pelo IGP-M aumentou o peso das prestagdes para Roberto em 7,13%.

Atividade 3
Em certa cidade houve uma inflacdo de 25%. Qual sera a perda percentual do

poder de compra da renda das familias nessa cidade?

. ~ R
Nesse caso, uma renda R que comprava, antes da inflacdo > produtos ao preco P,

apos a inflacdo, os precos passaram de P para P + 25% de P, ou seja, se tornaram P

R

+ 0,25P = 1,25P. Assim, a renda R passou a comprar oo = 0,8% , 0 que nos mostra

uma perda de 20% no poder de compra da renda R.

Atividade 4

A seguir sdo apresentados em uma planilha alguns itens que fazem parte de
uma cesta basica brasileira. Sado apresentados com quantidades e precos médios em
determinada cidade. Os dados da planilha sdo os apresentados pela Metodologia da
cesta béasica Nacional do Departamento Intersindical de Estatistica e Estudos
Socioecondmicos — DIEESE. A atividade prop8e que os alunos realizem algumas
operacdes de calculo matematico para o preenchimento dos espac¢os em branco da
planilha com base nos precos e quantidades médios para cada produto para cada um
dos meses, 1 e 2, de determinado ano. Abaixo, tem-se a planilha para o

preenchimento.
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Feito o preenchimento, devem-se responder as questdes abaixo:

a) Em relacdo aos gastos mensais, 0 que se pode concluir sobre os valores
encontrados?

b) Qual foi a variacao total de valor entre os meses em questao?

¢) Qual foi a variacdo percentual total entre os meses em questao?

d) Como é chamado o valor percentual encontrado no item “c”?

e) Dentre os produtos listados, qual deles apresentou maior elevacdo no prego?

Qual foi o percentual de elevacéo?

A atividade vai mostrar que no més 2 necessitou-se de um maior valor para a

aquisicao da cesta de produtos em questao.
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Tal situacdo vai demonstrar que houve aumento nos precos dos produtos (inflagéo).
A atividade levara a conclus@es pelos alunos, ou seja, serao instigados a refletir sobre
0 que leva a inflagdo, suas consequéncias e possiveis implicacdes na vida de cada
um. Ao fim, deve-se explanar a importancia da compreensédo do calculo das taxas
percentuais para que se possa indicar as variacdes de precos e convencé-los a nao
extrapolar no nivel de consumo ou melhor, consumir de forma consciente, fazer um
consumo daquilo que € extremamente necessario, onde essa pratica o levara a
economizar e contribuir para que nao haja a incidéncia inflacionaria nos produtos (alta
de precos relacionada a demanda).
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Atividade 5
Abaixo apresenta-se uma questéo, situacao-problema, que aborda o contetdo

descrito.

(ESAF — EPPGG/MPOG). As curvas de oferta e demanda de mercado de um bem
séo, respectivamente: S =-400 + 400p e D = 5000 — 500p. Pede — se:

a) O preco e a quantidade de equilibrio, p e g, dada a aliquota de um imposto
especifico t = 0,9 por produto;

b) O valor total da respectiva arrecadagéo do governo.
Solucéao:

a) O equilibrio no mercado de bens e servigos acontece quando a oferta é idéntica
a demanda. Em uma situacdo em que nao h& imposto, o preco e a quantidade
de equilibrio séo:

S=D
— 400 + 400p = 5000 — 500p
400p + 500p = 5000 + 400

900p = 5400
5400
P~ 900

p = 6.

Substituindo o preco encontrado em qualquer uma das equacdes, tem — se:

g = 5000 — (500x6)
q = 5000 — 3000
g = 2000.

Com a aplicacéo do imposto especifico, deve — se fazer (p — 0,9) na funcao de oferta,
pois nesse caso o0 imposto é recolhido pelo vendedor ou ofertante do produto. Assim:
— 400 + 400(p — 0,9) = 5000 — 500p
— 400 + 400p — 360 = 5000 — 500p

400p + 500p = 5000 + 760
900p = 5760

5760

P= 900
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p=64.
Substituindo p = 6,4 na funcéo de oferta com o preco atualizado pelo tributo, temos a
guantidade procurada. Assim:
q = —400 4+ 400(6,4 — 0,9)
q = —400 + 2560 — 360
q = —400+ 2200
q = 1800.

Dai, pode-se notar que o equilibrio apds o imposto especifico ocorre parap =6,4eq
= 1800.

b) Para se calcular a arrecadacao do governo, fazemos:
Arrecadacao = 1800 X 0,9 => Arrecadacio = 1620.

Com o descrito no exemplo, pode — se notar que o peso da inflagcdo e da tributacdo
sobre a renda real*® do consumidor se da por:

1620
Valor da Renda Real

(12)

Para o caso de um imposto ad valorem por dentro de 10%, temos:

Nesse caso, 0 novo preco a ser usado na funcéo de oferta é dado por p(1 — 0,1), ou

seja, 0,9p. Assim:
— 400 + 400(0,9p) = 5000 — 500p
— 400 + 360p = 5000 — 500p

500p + 360p = 5000 + 400

860p = 5400

5400

P = 860
p=6279..

p = 6,28.

18 Definida no cap. 3, item 3.1.2 (Salario Real)
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Logo, 6,28 é o preco de equilibrio para a incidéncia de um imposto ad valorem por
dentro de 10%.

Devido ao preco, inicialmente, de equilibrio ser 6 e apds o imposto ser 6,28, 0
consumidor arca com 0,28 unidades monetarias do imposto. Ja o produtor ofertante
arca (0,1 X 6,28) = 0,63 unidades monetarias do tributo o fazendo arrecadar (6,28 —
0,63) = 5,65 unidades monetarias. Assim, com o descrito no exemplo, pode — se notar

gue o peso da inflacédo e da tributacédo sobre a renda real*® do consumidor se da por:

qx 0,28

(13)
Valor da Renda Real
Para o caso de um imposto ad valorem por dentro de 10%.
Para o caso de um imposto ad valorem por fora de 10%, temos:
Nesse caso, 0 novo preco a ser usado na funcéo de oferta € dado por (1+p0 o ou seja,
L Assim:
1,1

— 400 + 400 (%) — 5000 — 500p

)

— 400 + 363,64p = 5000 — 500p
500p + 363,64p = 5000 + 400

863,64p = 5400

5400
P = 863,64
p=6252..
p = 6,25.

Logo, 6,25 € o preco de equilibrio para a incidéncia de um imposto ad valorem
por fora de 10%.

Devido ao preco, inicialmente, de equilibrio ser 6 e ap6s o imposto ser 6,25, o
consumidor arca com 0,25 unidades monetarias do imposto. Ja4 o produtor ofertante

arca (0,1 X 6,25) = 0,63 unidades monetarias do tributo o fazendo arrecadar (6,25 —

1% Definida no cap. 3, item 3.1.2 (Salario Real)
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0,63) = 5,62 unidades monetarias. Assim, com o descrito no exemplo, pode — se notar

gue o peso da inflagdo e da tributacdo sobre a renda real®® do consumidor se da por:

q x 0,25
Valor da Renda Real

(14)

Para o caso de um imposto ad valorem por fora de 10%.

20 Definida no cap. 3, item 3.1.2 (Salario Real)
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5 — CONSIDERACOES FINAIS

Sabe-se que toda economia se rege por duas leis primordiais: a lei da oferta e
a lei da demanda por bens e servi¢os, além das leis governamentais. Tem-se 0
controle dos impostos e, indiretamente, dos pre¢cos no mercado econémico. Tal fato
leva-se ao dever de entender o minimo e saber avaliar as politicas de precos e
impostos, para que se possa tomar as decisdes mais adequadas a situacao financeira

em cada caso: aplicar, comprar, vender, poupar, etc.

Entendeu-se que cada familia deve possuir condi¢cdes de fazer tal analise para
melhor se posicionar frente as suas necessidades, ou seja, quando demandamos
algo, contribuimos para a atividade econémica como um todo. Ativa — se o mercado
produtor, pois h& a circulacdo da renda. Através disso, movimenta — se 0 sistema
especulativo de precos, onde se cria uma gama de precos para se ganhar o
consumidor e vender seu produto. Tais precos quando sobem geram a inflacéo e,
consequentemente, uma carga tributaria maior, fazendo com que o consumidor tenha
gueda em seu poder de compra. Em cima disso, ou seja, sobre o mercado é que o
consumidor deve organizar sua vida financeira, avaliando de acordo com a oferta e
demanda, que orientam o nivel de precos e tributacdo para que possa usar da melhor
forma possivel sua renda, comprando melhor, o que lhe trard uma maior satisfacao

de forma consciente em relacdo ao pagamento de seus impostos.

Mostrou-se, ponto a ponto, tépicos que se julgou necessario para uma
minima, mas consciente postura frente ao mercado de aquisi¢cdes de bens e servigos,
nao sO essenciais, mas, possivelmente necessarios ou primordiais, em alguns casos,

para a subsisténcia e condicao social.

Atraveés do estudo em questéo, buscou-se uma andlise de situacdes em que se
vé de frente as familias em geral. Mesmo se ouvindo, constantemente, os termos
tributacéo, inflagdo e renda, muitas familias ndo entendem ou, nem mesmo, sabem a
gue se referem. A partir disso, procurou — se apontar, de forma especifica, de que se

trata cada um, definindo e demonstrando sua aplicacédo sobre a vida cotidiana.

Utilizando-se de exemplos associados a conceitos relativos aos termos em
guestdo, fez-se explorar situacbes, muitas vezes, incognitas, mas que com a
abordagem vista tornou-se mais clara. Assim, conclui-se que com a leitura do texto

abordado, possam entender a importancia do planejamento e andlise financeira para
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gue haja plena ou, pelo menos, uma maior no¢céo do que se estara gastando, ou seja,
possam-se evitar possiveis gastos desnecessarios, fazendo com que se gaste de

forma mais produtiva e consciente para uma melhor saude financeira futura.
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